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UTESIDAC

vermeidet Arger und spart Geld!

Energieoptimierte Dacher fiir Alt- und Neubauten. Chance Althauten: Der Renovierungsmarkt hoomt!

Mdgliche Argumente
bel Ihren Kunden:

GESETZLICHE PFLICHT:

Die Vorschriften der EnEV sind bereits jetzt,
der Energiepass ist ab 2008 verpflichtend.
Der Handlungsbedarf ist also gesetzlich

vorgeschrieben.

ENERGIESPAREN IST GELDSPAREN:
Energie ist teuer, und mit jeder Energieein-
sparung spart der Eigentliimer bares Geld.
D.h. jeder Euro, der jetzt investiert wird, zahlt
sich in den nachsten Jahren doppelt und

dreifach aus.

INVESTITION IN DIE ZUKUNFT:
Ein Haus, das energetisch fit ist, gewinnt
auch langfristig an Wert. Sie steigern den

Wert Ihrer eigenen Immobilie!

UMWELTSCHUTZ IST
LEBENSQUALITAT:

Wer in eine saubere Umwelt investiert, tut
nicht nur der Natur etwas Gutes, sondern vor
allem sich selbst, seinen Kindern und seinen

Enkeln.
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KEINE CHANCE DEM SCHIMMEL!

asst ihn erst gar nichtins Haus. Mit den
die Gebaudehiille dauerhaft und lucken-
en und einfachen Verarbeitung, erfillen
r Test. Aber das Beste:
GA Marken-

Die beste Waffe gegen Schimmelpilz: Man 1
Hochleistungsklebern von SIGA dichten Sie
los ab. Dabei profitieren Sie von der schnell
die geforderten EnEV-Normen und bestehen den Blower Doo
Sie zeichnen sich bei Ihren Kunden durch Qualitatsarbeit mit filhrenden S|

produkten aus. Mehr Infos unter www.siga.ch. ‘

DIE ENTSCHEIDUNG FURS KLEBEN.

h. g

JUNGv.MATT/Fleet
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SIGA — SCHNELL UND SICHER ARBEITEN AN DACH UND FASSADE

Neues Klebeband

fiir winddichte und regensichere Verklebungen

Mit Wigluv préasentierte Siga auf der BAU 2007
erstmals ein Hochleistungsklebeband zur Her-
stellung der winddichten Schichtan Dachern und
Fassaden. Diese verhindert, dass die Konstrukti-
on von kalter Luft durchstromt und die Wirkung
der Warmedammung vermindert wird. Das sorgt
flr mehr Wohnbehaglichkeit und einen geringe-
ren Energieverbrauch. Darliber hinaus schiitzt die
winddichte Schicht das Dach vor Schadlingen,
so dass auf chemischen Holzschutz verzichtet
werden kann. Wigluv zeichnet sich als einziges

Klebeband dadurch aus, dass es gleichzeitig ...

flexibel, diffusionsoffen
und wasserdicht

...ist. Mit einem sd-Wert von < 2 m stellt es si-
cher, dass Feuchte aus dem Gebaude herausdif-
fundieren, Né&sse aufgrund der Wasserdichtheit
aber nicht eindringen kann. Ein Kondenswasser-
stau unter der Verklebung wird vermieden. Durch
seine von innen nach auBen durchléssige Trager-
schicht und seine hohe Klebkraft lasst sich Wig-
luv auch auf leicht feuchten Oberflachen, etwa
Dachbahnen, einsetzen; das erlaubt das Arbei-
ten in Ubergangszeiten. Gleiches gilt fiir extre-
me Temperaturen: Wigluv ist von -40 bis +100
°C temperaturbestandig und ab minus zehn
Grad auf eisfreien Oberflachen sowie bei hohen
Sommertemperaturen problemlos verarbeitbar.
Die Handwerksarbeit erleichtert Wigluv auch
dadurch, dass es zur Erstellung eines tempo-
raren, regensicheren Unterdachs verwendet
werden kann. Damit ist das Geb&ude wahrend
der Bauphase geschitzt. Die Arbeiten lassen
sich schnell und sicher ausfiihren, weil das
Klebeband stark haftet sowie flexibel ist und
sich so fir den provisorischen Anschluss der
Folie an Mauerwerk und Putz eignet. Das er-
laubt beispielsweise auch die zeitweise Befes-
tigung der Unterspannbahn am Kamin, bis ab-
schlieBend die Blecheinfassung montiert wird.

Wigluv eignet sich fiir die dauerhaft sichere

Verklebung von Uberlappungen, den Anschluss
von Dachbahnen an runde und eckige Durch-
dringungen sowie zum aufBenseitigen Anschluss
von Dachfenstern an das Unterdach. Auch Ar-
beitsunterbrechungen ermdglicht das Klebe-
band fir Wind- und Regendichtheit, denn seine
UV-Bestandigkeit macht es bis zu zwéIf Monate

frei bewitterbar.

Wigluv kann auf allen marktiblichen Unter-
spann-, Unterdach- sowie Fassaden- und Scha-
lungsbahnen verwendet werden; bevorzugte Pro-
dukte lassen sich so vom Handwerker weiterhin
ohne Einschrankung verwenden. Geeignete Un-
tergriinde sind glatte, harte Holzwerkstoffplatten,
Metall sowie fester Kunststoff. Die Verarbeitung
wird dadurch erleichtert, dass das Klebeband
sehr flexibel ist. Es passt sich allen Formen exakt
an und erlaubt sogar Richtungskorrekturen, da

sich der Untergrund durch das Band abzeichnet.

Fir mehr Arbeitssicherheit auf dem Dach und
eine schnellere Verarbeitung speziell bei Detail-
ausfiihrungen, die nur kurze Klebstoffstreifen
erfordern, sorgt das Siga-Abrollgerat, das fir alle
Bénder des Herstellers verwendet werden kann:
Das Band wird einfach in den Abroller geschoben
und dort am integrierten Messer in gewilinschter
Lange abgetrennt. Die Hande bleiben frei, die
Rolle kann nicht herunterfallen und verschmut-
zen. Lange Wigluv-Streifen fiir Uberlappungen an
Unterspann- oder Fassadenbahnen kénnen nach

wie vor direkt von der Rolle angebracht werden.

Wie alle Siga-Hochleistungskleber ist auch Wig-
luv wohngiftfrei. Es wird ohne den Zusatz von
Lésemitteln, Hochsiedern, Formaldehyd, Chlor
oder Weichmachern hergestellt. Das Klebeband
ist gebrauchsmustergeschiitzt und zum Patent

angemeldet.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns
bitte das Antwortfax auf der Riickseite
ausgefiillt zuriick.

L.

Flexibel, diffusionsoffen und wasserdicht — das neue
Wigluv-Hochleistungsklebeband fiir die winddichte
Gebéudehtille erleichtert das Arbeiten und macht
die winddichte Schicht dauerhaft sicher.

Das winddichte und regensichere Verkleben von
Dach- und Fassadenbahnen erleichtert Wigluv, weil
es sich beispielsweise auch flir extreme Temperatu-
ren eignet: Wigluv ist temperaturbesténdig von -40
bis +100 °C.

:'37'_ .- n

Die Handhabung von Wigluv bei Uberlappungen ist
einfach: Ist das Klebeband vom Trennpapier geldst,
wird es einmal abgewickelt, so dass das Trennpa-
pier oben liegt. Nun [6st sich das Trennpapier beim
weiteren Abrollen von selbst und kann als Ganzes
abgetrennt werden.

Nachdem die Ecken des Dachfensters mit mehreren
kurzen Stiicken winddicht verklebt sind, wird die
Unterspannbahn rund um den Dachfensterrahmen
befestigt.

5.

Runde Durchdringungen werden mit Wigluv schup-
penartig verklebt. Durch das Fixieren des ersten
Streifens am tiefsten Punkt bietet die Verklebung
noch mehr Sicherheit vor eindringendem Wasser.

Auch fir das Verkleben von Fassadenbahnen eignet
sich das flexible, diffusionsoffene und wasserdichte
Wigluv-Hochleistungsklebeband.




T NEUEPOTENZIALE:

Leistung wird zum Wer
verkauft ist!”

Zufriedene Kunden erzihlen
gerne weiter. Unterstiitzen Sie
die Mund-zu-Mund-Propaganda.

nLeistung wird zum Wert, wenn sie verkauft
ist!“ Die beste Handwerksleistung, das
groBte Konnen, die sauberste Verarbeitung,
die wertvollsten Materialien nlitzen dem
Handwerksbetrieb nichts, wenn keine Auftrage
eingehen. Die Zeiten, in denen Handwerksbetriebe
mehr Auftrage als genug hatten, sind vorbei. Darum
brauchen moderne Handwerker auch ein modernes
Marketing. Das muss keineswegs immer mit hohen Kosten
verbunden sein. Unser kleiner Artikel gibt Ihnen wertvolle
Tipps, wie Sie mit wenig Geld groBe Wirkung erzielen kénnen.

Zufriedene Kunden schaffen

— zufriedene Kunden nutzen

Ihre beste Referenz sind zufriedene Kunden. Dabei
ist die einwandfrei ausgefilhrte Handwerksleistung
meist nur die selbstverstandliche Basis. Sie wissen,
dass Hoflichkeit und Freundlichkeit sowie — ins-
besondere bei Renovierungs- und Umbauarbeiten
— Sauberkeit und Ptnktlichkeit mindestens ebenso
wichtig sind. Aber wissen das auch lhre Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter? SchlieBlich sind die Menschen
vor Ort die ersten Berater und Verkaufer fir weitere
Leistungen: Hinweise auf Mangel, Renovierungsbe-
darf oder technische Neuerungen konnen hier ohne
groBen Aufwand zu lukrativen Folgeauftragen fihren.
Zufriedene Kunden erzahlen aber auch Nachbarn,
Freunden, Kollegen, Bekannten von Ihrer Arbeit.
Unterstiitzen  Sie  diese  Mund-zu-Mund-Propa-
ganda durch Empfehlungskértchen, unter Um-
standen auch durch eine Pramie: Zum Beispiel
konnten Sie fir eine erfolgreiche Empfehlung at-
traktive Sachpreise und Gewinnspiele anbieten.

Direkt und persodnlich erreicht
man den Kunden am besten
Massenwerbung wie Zeitungsinserate, Plakate u.a.
sind fir die Steigerung des Bekanntheitsgrades
durchaus sinnvoll. Allerdings gibt es dabei das Pro-
blem des ,Streuverlusts“: Sie zahlen die Gesamtau-
flage der Zeitung, obwohl ihr Angebot nur fir 5 bis
10% der Leser lberhaupt interessant ist. Hier bietet
Direktmarketing eine ideale Losung. Dabei wird die
relevante Zielgruppe direkt und mdglichst persén-
lich angesprochen. Klassisch ist der Versand von
Briefen an gekaufte Adressen. Mit ein bisschen Kre-
ativitat geht es aber auch effektiver und giinstiger.
In Neubaugebieten, aber auch in alteren Siedlun-
gen zum Beispiel, sind lhre nachsten Kunden di-
rekt vor lhrer Nase. Weisen Sie mit Handzetteln
auf die Baustelle in der Nahe oder auf Beratungs-
angebote in Ihrem Unternehmen hin. So kdnnen
sich die Nachbarn direkt vor Ort bei Ihnen oder bei
Ilhrem Auftraggeber informieren. Wenn jeder lhrer
Mitarbeiter wochentlich nur 10 solcher Handzet-
tel einwirft, haben Sie binnen weniger Wochen ein
riesiges Potenzial fir Neuauftrdge angesprochen.

Ideen und Anregungen zum Direkt- und Empfehlungsmarketing!

- Handzettel rund um die Baustelle informieren Nachbarn und weisen potenzielle Kunden auf Ihre

Leistungen hin

- Baustellenbesichtigungen mit Beratungsmaglichkeiten sind bei Nachbarn und Bauinteressierten

sehr beliebt. Und Sie kénnen lhre Kompetenz zeigen.

- Jeder Mensch freut sich ber ein kleines Geschenk. Mit kleinen Pramien wird eine Empfehlung

fir Ihr Unternehmen noch lieber ausgesprochen.

- Kunden freuen sich, wenn Ihre Mitarbeiter gutes Benehmen, Freundlichkeit und Kompetenz zeigen.

Schon mit wenigen Tipps kénnen Sie |hr Team hier fit machen.

BS-HOLZ

Zur TRAGFAHIGKEIT

von BS-HOLZ
in Abhangigkeit von
Temperatureinwirkung

BS-Holz, nach DIN 1052-1:1999-04 oder nach
DIN 1052:2004-08, ist Brettschichtholz fir tra-
gende Zwecke. Dieses BS-Holz muss mit dem
U-Zeichen gekennzeichnet sein. Es darf nur
unter Einhaltung einer Fille von Regelungen,
welche durch das Bauproduktengesetz und die
zugehorigen bauaufsichtlichen Regelungen
vorgegeben sind, in Verkehr gebracht werden.
Die Tragfahigkeit ist entsprechend den ausge-
wiesenen Klassen BS11 bis BS18 hzw. GL24h his
GL36¢c sichergestellt. Die Tragfahigkeit ist ab-
hangig von Sortierklassen, verwendetem Leim
und der Ausfliihrungsqualitat. Bei der Verwen-
dungvon Klebstoffen wird in der DIN 1052:2004

auf die DIN EN 386:2002-04 Bezug genommen :

,Der Klebstoff muss die
Herstellung von festen und
dauerhaften Verbindungen

ermaglichen, damit die
Giite der Verklebung wah-

rend der beabsichtigten
Lebensdauer des Bauwerks
aufrechterhalten wird”.

Diese geforderte Festigkeit kann nur durch Ver-
wendung eines Klebstoffes des Typs | erreicht
werden, wahrend Typ Il nur fir Nutzungsklas-
sen 1 und 2 verwendet werden drfen, sofern
die Temperatur des Bauteils im Bauwerk stets

weniger als 50°C betragt.
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Metalllbsung fir
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regelrotl, Braun, schwarrgrau, rotbraewn
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beidseitig farbbeschichtetes Walzblei

ERGANZUNGSSYSTEME

bleiCOLOR-First-Grat

beidseitig farbig
beschichietes, plissiertes
Bleiblach fir alle First

| und Gratabschlusse

bleiPLUS

beidseitig &
Zing

beschichtet

SATURN-Walzblei

ROHR + STOLBERG GmbH

Bruchfeld g2

4780q Krefeld

Phone ++49 (ojais-5802-0
Fax ++49 (0)2151-5002 70
vertrieb@Proehr-stalberg.de
www rochr-stolberg.de
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MEHR ALS NUR EINE VISITENKARTE

DAS INTERNET BRINGT NEUE KUNDEN

— aber nur, wenn man es entsprechend nutzt!

Eine ernstgemeinte Anfrage eines Neukunden,
noch dazu mit vollstandiger Kontaktadresse,
ist eigentlich das Wertvollste, was einem akti-
ven Handwerksbetrieb passieren kann. Tele-
fonanrufe oder Kontaktfaxe werden inzwischen
auch von den meisten Handwerksbetrieben zu-
verlassig und kundenorientiert bearbeitet. Bei
Kontakten (ber das Internet sind dagegen teil-
weise noch erhebliche Defizite zu beobachten.
Ein Beispiel mag das belegen. Nach einer Zufalls-
auswahl hat ein Mitarbeiter der Redaktion 5 An-
fragen an regionale Dachdeckerfirmen, allesamt
Innungshetriebe, verschickt. Nur zwei haben auf
die Anfrage iiberhaupt geantwortet. Und nur eine
von diesen Firmen hat den zugesagten Kosten-
voranschlag dann auch tatsadchlich erarbeitet.

Hat, so die naheliegende Frage, das Hand-

- AL

UNSER TIPP:

werk kein Interesse an moglichen Auftragen?
Das scheint eine zwar einfache, aber doch eher
unwahrscheinliche Erklarung zu sein. Vermutlich
werden einfach einige wichtige Gepflogenheiten
im Umgang mit dem neuen Medium Internet
noch nicht geniigend beachtet. Hier sollte jeder
Handwerksbetrieb sich selbst sehr kritisch pri-
fen. Denn bei Nicht-Beantworten von Anfragen
Uber das Internet gehen unter Umsténden nicht
nur wertvolle Auftrage verloren. Schlimmer ist es,
wenn Kunden sich nicht ernst genommen fihlen
und von ihrem Unmut auch ihren Bekannten er-
zahlen. Dann ist ganz schnell der gute Ruf eines
Unternehmens gefahrdet, und das kann ja nun
wirklich nicht im Sinne des Handwerkers sein.
Darum haben wir einige Tipps fiir Sie zusammen-

gestellt, wie Sie das Internet optimal nutzen.

r W

e Schicken Sie (oder bitten Sie Bekannte darum) regelmaBig Testeintrage
an lhre eigene Adresse, um aus Kundensicht lhren Internetauftritt

zu prifen.

Stellen Sie sicher, dass alle Anfragen taglich erfasst werden.

Nehmen Sie zeitnah Kontakt mit dem Interessenten auf. In der Regel

spatestens nach zwei Tagen. Nennen Sie bei Uberlastung dem Kunden

gegebenenfalls eine Frist, wann Sie seine Anfrage detailliert beantworten

(spatestens nach zwei Wochen)

Halten Sie den Termin, flir den Sie das Angebot versprochen haben, ein

oder verstandigen Sie gegebenenfalls den Kunden, dass das Angebot

etwas spater kommt.




DELTA System

DELTA® schiitzt Werte. Spart Energie. Schafft Komfort.

DELTA-MAXX PLUS Energiesparmembran

\ & DELTA-Sd-FLEXX
AN RN W ) M Sanierungssystem fiir vollgeddmmte Steildacher.
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Die ideale Verbindung bringt Freude ins Haus: Das Sanierungs-
system aus der winddichten Unterdeckbahn und der Sanierungs-

*\l\‘d\\k\\\mm‘ dampfbremse sorgt fiir eine deutliche Reduzierung lhres

—.wwe W& Y Energieverbrauchs. So bleiben Sie ganz sicher immer flussig.

Doérken GmbH & Co. KG - 58311 Herdecke - Tel.: 0 23 30/63-0 - Fax: 0 23 30/63-355 - bvf@doerken.de - www.doerken.de
Ein Unternehmen der Dérken-Gruppe.
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BAU 2007 — KLOBER EASY-FORM®

Innovative und universelle
Wand- und Kaminanschluss-Losung

Kldber, der Spezialist fiir universelles und professionelles Dachzubehdr prasentiert dem Fachpubli-
kum auf der BAU 2007 das neue rollbare Anschlusshand Easy-Form®. Anschliisse der Dachdeckung
an aufgehende Bauteile sind so auszufiihren, dass die Regensicherheit nach den Fachregeln des
Zentralverbandes des Deutschen Dachdeckerhandwerks (ZVDH) gewahrleistet ist. Als patentierte
Losung erweitert Klober Easy-Form® die bekannten Vorteile flexibler Wand- und Kaminanschlusslo-
sungen und bietet hohe Funktionssicherheit.

Der Verbund von Aluminium und Butylon sichert

dem Produkt die hohe Lebensdauer, UV- und Wit-

terungsbestandigkeit. Besonderes Plus ist die...

hohe Dehnfahigkeit mit bis
Zu 60% in Rollenrichtung.

Diese wird durch die gekreppte Struktur des
Materials erreicht und erlaubt ein leichtes
Anformen des Materials an den Untergrund
z.B. eines profilierten Dachziegels oder Dach-
steins. Durch die vollflachige unterseitige Bu-
tylbeschichtung, einem Werkstoff mit groBer
im Bereich des

Praxiserfahrung Daches,

wird eine...
dauerhafte Regensicherheit

... erzielt. Im System sind darlber hinaus Bu-
tyloneckstreifen  mit  Aluminiumstreckgitter-

armierung sowie als Unterlage ein leicht an-

formbares  Aluminiumstreckgitter erhaltlich,
die eine bessere Dichtigkeit im Bereich der
Eckausfihrung erlauben und den Einsatz eines
firstseitigen Kehlbrettes Uberfliissig machen.
Die Lieferung erfolgt in den Breiten 200, 250,
300, 450 und 600 mm bei einer Rollenlange von
5 m. Die Verarbeitung auf der Baustelle ist ein-
fach und leicht durchzufithren. Mit einem Messer
oder einer Schere kann die Rolle entsprechend
dem Verwendungszweck als Schichtstiick oder
einteiliger Anschluss abgeléngt werden. Auch bei
der Verlegung eines mehrteiligen Anschlusses
zeigen sich die Vorteile des neuen Anschlussban-
des. Ergénzend zu den bekannten Anforderun-
gen an die Verlegung mit Schichtstiicken ergibt
sich durch Umlegen des tberdeckten Schicht-
stliicks eine erhdhte Regensicherheit durch die

homogene Verbindung der beiden Butylonka-

schierungen gegentliber klassischen Losungen.

Die Farben anthrazit, rot, braun und zinkgrau er-
lauben eine entsprechende farbliche Anpassung

an die Dachdeckung.

Kléber Easy-Form® erfiillt
alle Voraussetzungen an
eine einfache, schnelle
und handwerksgerechte
Verarbeitung...

fur zahlreiche Anwendungen wie z. B. bei Gau-
ben und aufgehenden Wanden. Weitere Einsatz-
gebiete sind z.B. Anfallspunkte, Ubergénge von
First-Grat, Dachtrennungen zu Nachbardachfla-
chen bis hin zum Einsatz als Reparaturband fiir
Bedachungsmaterialien nahezu jeglicher Art.
Internet: www.kloeber.hiz

Fiir weitere Informationen senden Sie uns

bitte das Antwortfax auf der Riickseite
ausgefiillt zuriick.



ZAMBELLI DACHENT
WASSERUNG

Montage in a :
REKORDZEIT bDelis

Praktisch, klug, meisterhaft!

Praktische Produkte und kluge
Montageldsungen in meister-
hafter Qualitat sind fiir den Erfolg

am Bau AuBerst wichtig. Mit d[ei Punkten
Aus diesen Uberlegungen heraus entwickelt Zam- in Fij h ru ng!

belli seine Dachentwésserungsprodukte. Aufgrund
der positiven Resonanz auf das 3-Punkt-Meister-

set fihrt der bayerische Markenhersteller nun die Der moderne Handwerks-
3-Punkt-Verbindung als Zambelli-Standard ein. meister ist immer einen
Noch nie konnten Stutzen und Bogen so schnell schritt voraus. Mit neuen

und problemlos montiert werden. Die 3-Punkt- Techniken und Produkten

Verbindung von Zambelli macht dies mdglich. sichert er seinen Erfolg

am Bau. Fir ihn hat
Zambelli die 3-Punkt-Ver-
bindung entwickelt:

Der Bogen wird einfach auf den
Stutzen gesteckt und rastet an drei
Punkten fest ein - ohne
Verdrahten oder Vernieten!

Danach kann der Bogen in jede Position ge- .
g J g (INENEED

oder Verdrahten!
Die 3-Punkt-Verbindung
macht's moglich.

dreht werden und bei Bedarf lassen sich
Stutzen und Bogen sogar wieder trennen.
Somit wird die Montagearbeit auf wenige
Handgriffe reduziert, was enorm Zeit spart.
Ab sofort sind die Zambelli-Stutzen in den gén-
gigsten GroBen mit der 3-Punkt-Verbindung aus- -
gestattet. Auch die Bégen 60 und 72 Grad weisen f Steckmontage mit
die 3-Punkt-Verbindung in den wichtigsten Ma- i wenigen Handgriffen
Ben auf. Wenn nétig, sind alle Stutzen und Bo6- . i in kiirzester Zeit.
gen mit 3-Punkt-System auch mit allen anderen ;
handelstiblichen Bégen und Stutzen kombinierbar.

: Bogen bleibt bis zur
Noch  beeindruckender wird diese Monta- _ endg[]ltigen Befestigung

geinnovation, wenn man die hervorragende : drehbar und kann bei Bedarf
Material- und Verarbeitungsqualitdt der Pro- . wieder leicht demontiert
dukte betrachtet. Fir die 3-Punkt-Stutzen und ] X werden.

-Bogen wird TECU®-Kupfer oder VM-Zink® ver-
wendet und von modernen Produktionsanlagen

Die 3-Punkt-Verbindung von Zambelli
gibt es fir unsere Stutzen und Bogen
in den wichtigsten GroRen, sowohl in

TECU®-Kupfer, als auch in VM-Zink. _
sind der MaBstab fiir die Zambelli-Produkte - sowohl T

beim Metalldachsystem RIB-ROOF, wie auch bei
der Dachentwasserung. Seit der Firmengrindung

verarbeitet. So garantiert Zambelli eine perfekte
Passgenauigkeit und hochste Materialqualitat.
Die hohen Anforderungen des deutschen Handwerks

Informieren Sie sich bei Ihrem Fachhandler iiber praktische Ideen

vor 50 Jahren baute der ideenreiche Mittelstindier und kluge Losungen in meisterhafter Qualitat von Zambelli!

durch zahlreiche Patente seinen Wissensvorsprung

stetig aus. Das Markenversprechen bringt dies al- Zambelli

les auf den Punkt: ,Praktisch, klug, meisterhaft!* Fertigungs GmbH & Co. KG Telefon  +49(0)85 55 409-0
Passauer StraBe 3 + 5 Fax +49(0)85 55 409-30

Fiir weitere Informationen senden Sie uns D - 94481 Grafenau E-mail fertigung@zambelli.de

hitte das Antwortfax auf der Riickseite ausge- www zambelli.de
fiillt zuriick.
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DIE UNTERDECKBAHNEN DER DELTA-MAXX-FAMILIE VON DORKEN SORGEN FUR
MEHR KOMFORT UND EINE DEUTLICHE ENERGIEEINSPARUNG IM BEWOHNTEN

DACHGESCHOSS.

Aus gutem Hause

Dass man auch Top-Produkte immer noch weiter optimieren
kann, beweist die Dérken GmbH & Co. KG, Herdecke, mit den
Unterdeck- und Schalungsbhahnen ihrer Delta-Maxx-Familie.

Bereits die langzeiterprobte und besonders
robuste Unterdeckbahn Delta-Maxx wurde
aufgrund ihrer Leistungsmerkmale der Renner
auf Deutschlands unbeliifteten Steildachern:
Denn das unterseitig angeordnete, speicher-
fahige Polyestervlies unterstitzt wirksam die
wasserdampfdurchlassige Beschichtung aus
einem elastischen und besonders strapazier-

féahigen Polyurethan. Der Vorteil: Selbst bei

extremen Temperatur- und Feuchtigkeits-

geféllen von innen nach auBen puffert das
Vlies auch stoBweise auftretende Konden-

satfeuchte ab, so dass die Warmedammung

nicht durchfeuchtet wird. Bis zu einem Liter
Feuchtigkeit pro Quadratmeter kdnnen so zwi-
schengespeichert und kontinuierlich durch die

Beschichtung nach auBen abgegeben werden.

Noch einen drauf setzte Dérken mit der Del-
ta-Maxx Plus Energiesparmembran. Mit ihr
kdnnen winddichte Konstruktionen zeitspa-
rend und wirtschaftlich ausgefiihrt werden.
Energieverluste durch von auBen in die Kon-
struktion eindringende und die Dammschicht
durchstrémende kalte AuBenluft werden damit

sicher vermieden. Weitere Vorteile: Durch die

Verklebung der Unterdeckbahn entsteht eine
sogenannte geschlossene Deckunterlage, die
sich positiv auf die Lagesicherheit der harten
Dachdeckung auswirkt. Die sonst im Rand-
oder Eckbereich der Dachflache notwendigen
Verklammerungen koénnen deshalb reduziert
werden oder sogar vollstandig entfallen. Die
geschlossene Hille verhindert zudem, dass In-

sekten in den Dachraum eindringen koénnen.

Highlight - auch im wortwoértlichen Sinne -

ist die neue silberfarbene Delta-Maxx Titan.

Sie kann durch ihre zweifa-
che Wirmeschutzfunktion
das Wohnklima unter dem
Dach das ganze Jahr iiber

positiv beeinflussen.

Im Sommer, wenn es im Dachgeschoss sehr
schnell unangenehm heil3 werden kann, reflek-
tiert die innovative, hochbestandige Metallbe-
schichtung der neuen , Thermomembran® bis
zu 50 Prozent der eintretenden Warmestrahlung
und tragt damit entscheidend zu einer vertrag-
lichen Raumtemperatur unter dem Dach bei.
Eine durchschnittliche Warmereduktion um bis
zu zwei Grad Celsius kann erreicht werden. Im
Winter geht es dagegen darum, die Luftwech-
selraten im Dach moglichst gering zu halten
und damit teure Heizenergie einzusparen. Hier
kommt der integrierte Selbstkleberand der Bahn
zum Tragen, mit dem winddichte Konstruktio-
nen zeitsparend und wirtschaftlich gleich beim
Verlegen ausgefiihrt werden kénnen. AuBerdem
erhoht sich die Luftdichtheit der Konstruktion:
Bereits gute Luftwechselraten koénnen durch
die winddichte AuBenhille noch einmal um
30 Prozent verbessert werden. Das spart unter

dem Strich um bis zu neun Prozent Heizenergie.

Ubrigens: Alle Bahnen der Delta-Maxx Fami-
lie erfullen bei entsprechender Verlegung die
Kriterien des BIA (Berufsgenossenschaftliches
Institut fir Arbeitssicherheit) fir die ,,Durch-
sturzsicherheit”. Fir den Verarbeiter bedeutet
dies nicht nur maximale Sicherheit beim Lei-
tern auf den Dachlatten. Wurden die Bahnen
erst einmal verlegt, sind bei Absturztiefen von
mehr als drei Metern nach innen keine zusatz-
lichen Fangnetze mehr erforderlich. Das bedeu-
tet eine deutliche Kostenersparnis; vor allem
aber werden der Baufortschritt und die Arbeiten

der nachfolgenden Gewerke nicht behindert.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns
bitte das Antwortfax auf der Riickseite
ausgefiillt zuriick.
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TREND MIT ZUKUNFT:
/”lg/ﬁ auf dem Dach
- Gold fiir die Natur!

Dachbegriinung ist 6kologisch
und 6konomisch ein Gewinn.

Haben Sie mit |hren Kunden schon mal Uber
Dachbegriinung gesprochen? Haben Sie selbst
Gberhaupt schon (ber dieses Thema nachge-
dacht? Wir meinen, dieses Thema ist durchaus
ein paar Gedanken wert, denn Dachbegriinung
ist fir Ihre Kunden 6konomisch und 6kologisch
sinnvoll. Und fir Ihr Unternehmen eine Chance

auf zusatzliche, zukunftssichere Ertrage.

Die Umwelt freut sich...

50 bis 90 Prozent der Niederschlage werden
von einem begriinten Dach zurtickgehalten und
flieBen so nicht ungenutzt in die Kanalisation.
Es entsteht ein eigener kleiner Lebensraum
- belebte Natur direkt vor dem eigenen Fens-
ter, die Staub und Schadstoffe bindet und das
Klein- und Mikroklima splrbar erhéht. Zudem
wird der Schallschutz verbessert. Gerade in
Gegenden mit Flugverkehr ein erheblicher Zu-
gewinn an Lebensqualitat! Weiterer Pluspunkt
fur die Umwelt: Fir die Technik werden aus-
schlieBlich hochwertige, meist sortenreine Ma-
terialien verwendet, die zum groBen Teil aus

Recycling-Prozessen stammen.

.. der Geldbeutel auch...

Durch die Wasserriickhaltefunktion konnen
Rohrleitungen, Kanadle und Uberlaufbecken
kleiner dimensioniert und Entwéasserungsge-
biihren reduziert werden. Die Lebensdauer
eines Daches verlangert sich mit Begriinung
erheblich und durch die warmeddmmenden
Eigenschaften lassen sich die Heizkosten deut-
lich reduzieren. Zum Beispiel ist das System
DUO-Dach mit Floratherm® eine behérdlich an-
erkannte WarmeschutzmaBnahme, mit der der
durchschnittliche Heizélverbrauch um 2 Liter

je Quadratmeter und Jahr gesenkt werden kann.

... und Sie erst recht!

Dachbegriinung ist eine echte Zukunftschan-
ce fiir den innovativen Dachhandwerker. Zum
einen fordern immer mehr Bebauungsverord-
nungen begriinte Dacher. Zum anderen bietet
ein griines Dach fir den Bauherren viele Vor-
teile. Drittens muss die Ausfiihrung von einem
Fachbetrieb erledigt werden, um solide und
fehlerfreie Arbeit zu gewahrleisten. Viertens
bieten gerade Dachbegriinungen noch attraktive

Ertragsspielrdaume fir den Handwerksbetrieb.
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