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Aus alt mach neu

DAS REIHENHAUS zum
LOFT verwandeln!

Aus- und Umbau nach speziellen Kundenwiinschen:
Durch das riesige Marktpotenzial ist fast alles moglich!

Der Wunsch nach einem Eigenheim ist ungebrochen
groB. Doch Neubauten, insbesondere Grundstiicke sind
teuer und gerade fir junge Familien kaum erschwinglich.
Andererseits gibt es kaum eine Familie, in der nicht ein
Hauschen aus den zwanziger, flinfziger oder siebziger Jah-
ren auf die Erben wartet. Einziges Problem dabei: Dieses
Hauschen entspricht zumeist nicht modernen Wohn-
anspriichen. Genau dieses Problem stellt eine Chance fiir
Sie dar: Professioneller Ausbau gemaB den Wiinschen der
Kunden, in handwerklich bester Qualitat ausgefiihrt, ist
ein Markt, der noch auf Jahrzehnte hinaus beste Ertrage

bieten wird.

Ganz oben steI:EdeDach
Im Wesentlichen werd ;n.d mbau einer Altimmobi-

lie zwei Anforderungen gestel ns soll zeitgemaRer
Komfort im Innenbereich erreicht werd%wie z. B. Bade-
‘B |

zimmer auf jeder Etage oder pflegeleichte Fenster, die alle
Anforderungen an moderne Fenstertechnik erfillen.

Zweitens wird auf ein Dach, das nicht nur dauerhaft dicht
sein soll, sondern iber beste Warmeddmmeigenschaften
verfligt, besonderer Wert gelegt. Wer sich entschlieBt seine

Altimmobilie von Grund auf zu sanieren, strebt in erster

Linie ein intaktes Dach an, mit dem er Jahrzehnte lang

von weiteren SanierungsmaBnahmen verschont bleibt.
Wahrend im Innenausbau versucht wird moglichst viel
Eigenleistung einzubringen, wird beim Dach meist auf die

en Handwerker zuriickgegriffen.

inmal griindlich,
in zehn Jahren schon
wieder renovieren” ...

Ihre Kompetenz im Handwerk, gepaart mit guter Beratung,
sichern .I.ﬁ'r;n' hier gute Ertrage. Denn gerade wenn ein
Dach saniert wird, will kaum ein Bauherr am falschen
Ende sparen. ,,Lieber einmal griindlich, als in zehn Jahren
schon wieder renovieren®, lautet hier zumeist die Devise.
Das bedeutet, dass Sie auch mit verniinftigen Preisen kal-
kulieren kdnnen und fiir Ihre Arbeit und das eingesetzte
Material die Preise bekommen, die Sie fir |hren Skonomi-

schen Erfolg brauchen.

Erfolg mit Schneeballcharakter

In aller Regel stehen Altimmobilien nicht alleine, sondern
in einem Umfeld, in dem es von ahnlichen Hausern mit
ahnlichen Problemen nur so wimmelt. Mit einem sorgfaltig
abgewickelten Auftrag zeigen Sie Dutzenden von potenzi-
ellen Kunden lhre Kompetenz. Wenn diese Hausbesitzer
sehfﬁ, as sith aus einem Haus, das dem ihren ahn-
lichfist, alles machen |asst, werden sie nicht mehr lange
zﬁg'eﬁn: di_e tro.pfende Dachrinne, der ungenutzte Dach-

boden, die dunklen, kalten Raume — all das will man nicht

langer hinnehmen.

So zieht ein Auftrag
den nachsten nach sich.

Unterstiitzen konnen Sie diesen Effekt quasi nebenbei.
Nutzen Sie lhre Anwesenheit auf der Baustelle zum Ver-
teilen von Werbematerial in den umliegenden Hausern.
Weisen Sie auf Ihre Arbeit in der Nachbarschaft hin.
Geben Sie unter Umsténden auch die Méglichkeit zur
Baustellenbesichtigung oder zur Beratung vor Ort. Fligen
Sie in jedem Fall ein so genanntes Response-Element wie

z. B. eine Antwortkarte bei.

Auf diese Weise wird lhr Kundenkreis schnell wachsen.

Und fiir Sie erwéchst aus alten Immobilien neuer Ertrag.



traditionellen

Komplettdachanbieter

Mit der Offnung der Handwerksrolle hat das Unterneh-
men Horich Holzbau, vertreten durch den Geschéfts-
fiihrer Frank Hérich, eine erstaunliche Entwicklung zu
verzeichnen. Detlef Schreiber und Jens Gessmann von

DACH + FASSADE aktuell haben nachgefragt:

.7 Ihr Unternehmen zeigt sich uns auf den ersten
Blick wie ein klassischer, traditioneller Holzbau-

betrieb. Aber was steht tatsdchlich dahinter?

F. H. Ja, das ist richtig. Wir wissen, wo wir her kom-
men, und unsere Wurzeln sind nun einmal der Holz-
bau. Allerdings haben wir recht friih erkannt, dass wir
durch Ausweitung unserer Produktkompetenz unseren
Kunden ganzheitliche Lésungen anbieten kdnnen. So
habe ich bereits im Jahr 2000 den Dachdeckermeister
gemacht und im Jahr 2002 die Priifung zum Gebau-

deenergieberater abgelegt.

? Was heiBt das konkret? Wie sehen heute lhre Leis-

tungsfelder aus?

Frank Hérich

geh. 1968
verheiratet,

2 Kinder
Geschaftsfiihrer
seit 2004

1997 Zimmerermeister
2000 Dachdeckermeister
2002 gepriifter Gebaudeenergieberater

Unternehmen gegriindet 1802
Holzbau und Sagewerk
6 Mitarbeiter, 1 Azubi

F. H. wir bieten unseren Kunden heu-

te neben den traditionellen Zimmerer- und

Holzbauarbeiten auch die Dachdeckerarbei-
ten, Solarthermieanlagen sowie Photovoltaikanla-
gen an. Damit sind wir zum einen in der Lage unseren
Bauherren und Architekten Komplettlésungen anzu-
bieten und zum anderen sind die neuen Geschéftsbe-
reiche mittlerweile wirtschaftliche Standbeine fiir das
Unternehmen.
.? Das heiBt, dass sich die Geschaftszweige auch wirt-

schaftlich etabliert haben?

F. H. Das ist sicherlich so. Die Bereiche Dachdecker-
arbeiten und Solartechnik sind bei uns fest etabliert.
Wir haben das technische Know-how, die Mitarbeiter
werden permanent geschult und weitergebildet, und
damit lauft bereits heute jeder Bereich fir sich wirt-
schaftlich. Es werden bei uns auch die Einzelleistun-
gen Dacheindeckungen oder Solartechnik angefragt

und von uns abgewickelt.
.? Wie schétzen Sie aus heutiger Sicht das Risiko ein?

F. H. Die ersten Jahre waren sicherlich nicht ein-
fach. Es war schon eine gewisse Skepsis bei unseren
Kunden und auch beim Wettbewerb spiirbar. Aber
durch die konsequente Weiterbildung und den Auf-
bau von handwerklichem - und Produkt-Know-how
in unserem Betrieb, wurde die Akzeptanz in unserem
Unternehmensumfeld deutlich. Aus heutiger Sicht
kénnen wir sagen, dass wir drei Leistungsbereiche im
Unternehmen haben und damit auch das Risiko auf
drei Standbeine verteilen kdnnen: Holzbau — Dachde-

ckerarbeiten — Solartechnik.

.? Wie nehmen Ihre Kunden die Komplettlosungen an?

F. H. wir bieten unseren Kunden heute einen

Ansprechpartner rund um das Dach. Dieses Angebot

wird sehr gut angenommen. Darliber hinaus haben wir
keine Abhangigkeiten oder Kommunikationsverluste
zu anderen Handwerkern, da wir gewerkibergreifend
arbeiten kdnnen. Fiir uns hat sich als positiv herausge-
stellt, dass die Laufzeiten der Baustellen langer wer-
den, was flr uns mehr Planungssicherheit und mehr
Auslastung bedeutet.

.? Hort sich an wie ein Selbstldufer. Ist Kunden-

akquise fiir Sie mittlerweile ein Fremdwort?

F. H. Nein, das sicherlich nicht. Ganz im Gegenteil.
Der Vorteil einer Gesamtleistung ist kein Selbstlaufer,
sondern muss aktiv beim Kunden verkauft werden.
Im Vordergrund steht die handwerkliche Qualitat,
hochwertige Produkte und die Zufriedenheit unserer
Kunden. Das zu vermitteln, ist nicht immer ganz ein-
fach, aber letztlich Giberwiegt beim Kunden doch die
Gewissheit, die richtige Entscheidung getroffen zu
haben. Dass eine gute Dienstleistung und Markenpro-
dukte etwas mehr kosten und insbesondere Sicherheit
und Langlebigkeit auch letztlich ihren Preis wert sind,

wird von unseren Kunden in der Regel akzeptiert.

.? Ein Konzept, das sich offensichtlich rechnet.

Vielen Dank fiir das Gesprach.




m DACH + FAS;%E//

e g L

Wohngesund leben — unbedenkliche Produkte in der Massivhauweise

aktuell haben wir uns in der Reihe ,Wohnge-
sund leben* mit dem Baustoff Holz beschaftigt.
Aber auch massive Baustoffe haben 6kologische
Werte, die einem Vergleich standhalten kdnnen.
Das ist besonders im Dach von Bedeutung. Hier
hat es der Dachhandwerker haufig mit Material-
kombinationen aus massiver Giebelwand und
einer Dachkonstruktion aus Holz zu tun. Gerade
der massive Giebel bietet im Dach aus 6kologi-

schen Gesichtspunkten viele Vorteile.

Damit es warm bleibt,
aber nicht heiB wird

So ist der traditionelle Ziegel, wie er schon seit
Jahrtausenden eingesetzt wird, ein echtes Na-
turprodukt aus Ton, Lehm und Wasser. Fertig
gepresst und gebrannt zeichnet diesen Baustoff
insbesondere der gute Warmespeicher und die
guten Dammeigenschaften aus.

Auch der Kalksandstein, der aus Kalk, Sand und
Wasser hergestellt wird, entwickelt mit einer Fas-

sadenverkleidung auf Warme-Damm-Verbund-

Basis hervorragende Eigenschaften.

Um aber einen wirklich 6kologischen Mehrwert
im Dach zu erhalten, empfiehlt sich eine Dach-
déammung mit Flachs, Hanf, Wolle oder einer
Schiuttdammung, die neben der klassischen
Steinwolle und der Glaswolle fir ein ausgegliche-

nes Raumklima und mehr Behaglichkeit im Dach

fahren.

Stein oder nicht Stein,
das ist hier die Frage

Ein modernes Haus muss mehr sein als ein Dach
tiber dem Kopf.

Es muss den heutigen, strengeren bauphysi-
kalischen und baubkologischen Anforderungen
gerecht werden. Den Bauherren bietet sich eine

Fille von Alternativen.

Neben den angesprochenen Materialien wie
Ziegel und Kalksandstein sind es hier speziell
der Porenbeton, der Bims und der Blahton, die
speziell fir besondere Dammeigenschaften und

ein ausgezeichnetes Raumklima entwickelt und

.ﬂlﬁl

Auch an dus Dach wird geduch

n der letzten Ausgabe der DACH + FASSADE

hergestellt werden. Insbesondere Bauherren, die
einen besonderen Anspruch auf eine massive
Bauweise und unbedenkliche Materialien legen,

sind mit diesen Produkten richtig beraten.

Jetzt schon vormerken :

Messetermine
fiir die Branche

bautec

Internationale Fachmesse flir Bauen
und Gebaudetechnik in Berlin
vom 19. bis 23. Februar 2008

DACH+HOLZ international
Neue MaBstabe flr das gesamte Ge-
baude.

Neue Messe Stuttgart vom

05. bis 08. Marz 2008




Neben den bewéhrten Eigenschaften wie Luftdichtig-
keit auf der Konstruktionsinnenseite und Wasser- sowie
Winddichtigkeit bei gleichzeitiger Dampfdiffusionsof-
fenheit auf der KonstruktionsauBenseite, bestechen die
neuen DuPont™ Climate Systems durch ihre zusatzli-
chen energiesparenden Eigenschaften. Dabei ersetzen
die Systeme nicht die Warmeddmmung, sondern stei-

gern die warmedammende Funktionalitat der jeweili-

gen Bauteile. Denn neben der deutlichen Reduzierung

von Warmeverlusten durch Konvektion, kdnnen auch
die Strahlungswarmeverluste erheblich eingeschrankt
werden und so zu einer Reduzierung des U-Wertes

(Warmedurchgangskoeffizient) des Bauteils fiihren.

ENERGIEEINSPARUNG OPTIMIEREN!

Moderne Hauser werden nicht nur nach den aktuel-
len technischen Standards gebaut, sondern auch ent-
sprechend der gesetzlichen Anforderungen geddmmt.
Gerade die auBen liegenden Bauteile wie Wand und
Dach weisen die héchsten Warmeverluste auf. Hier ist
die Dammstoffdicke entsprechend angepasst. Jedoch
ist noch mehr méglich. Denn der Dammstoff im oder
am Bauteil verhindert nur Warmeverluste aufgrund von
Warmeweiterleitung. Gleichzeitig muss aber auch dafir

gesorgt werden, dass die Warme nicht durch Luftstré-

mung - Konvektion - verloren geht. Gleiches gilt auch
fur Kalte, die mittels Luftstrom ins warme Gebaude
eindringen kann. In beiden Fallen kommt es zu Wéarme-
verlusten oder sogar auf Dauer zu noch erheblicheren
Schéden. Eine dritte Ursache von Warmeverlusten ist

die Warmestrahlung, auch Radiation genannt.

Bewahrte Tyvek® Unterspann-/Unterdeckbahnen mit
auf Langlebigkeit ausgelegten Funktionsschichtdicken

bilden die Basis der dafiir neu entwickelten Systeme.

Wichtiger Montagetipp fiir die Verlegung:

Der zusatzliche Energiespareffekt der DuPont™ Climate Systems beruht darauf, dass die metallisierten Bah-

nenoberflachen rund 80 Prozent der Strahlungswarme reflektieren. Um diesen Effekt zu nutzen, missen neben

der Verlegung der DuPont™ AirGuard® raumseitig und der Tyvek® Enercor® Dach bzw. Tyvek® Enercor® Wand au-

Benseitig zusatzlich Luftraume als Radiationsebenen angeordnet werden. Raumseitig entsteht dieser Luftraum

bereits durch die hinter der luftdicht angeschlossenen DuPontTM AirGuard® folgenden Installationsebene. In

der Wand wird Tyvek® Enercor® Wand an der AuBenseite mit der metallisieren Seite zum Luftraum gefolgt von

der Fassadenbekleidung, installiert. Einzig in der Steildachkonstruktion muss der nicht beliiftete Luftraum

zwischen Warmedammstoff und metallisierter Tyvek® Enercor® Dach tatsachlich zusatzlich angeordnet werden.

Er l&sst sich entweder durch eine geringere Dammstoffschicht oder aber durch eine zusétzliche Konterlattung

ausfiihren. Entscheidend ist, dass die zur Dammung hin verlegte metallisierte Oberflache keinen direkten Kon-

takt mit dem Dammstoff hat, sondern ein Luftraum von mindestens 2,0 Zentimetern besteht.

lhre einzigartigen wind- und wasserdichten sowie
diffusionsoffenen Mikrostrukturen aus Millionen von
einzelnen Fasern bilden die Grundlagen fiir den néti-
gen Feuchtigkeitstransport innerhalb des jeweiligen
Bauteils. Zweites Element der neuen Systeme ist die
Dampfbremse DuPontTM AirGuard®, die aufgrund ihrer
stofflichen Eigenschaften fiir raumseitige Luftdichtig-
keit sorgt. Somit wird Konvektion unterbunden und
die Konstruktion dauerhaft vor Warmeverlusten durch

Luftstrdmung geschitzt.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das
Antwortfax auf der Riickseite zuriick.
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Unbedingt daran denken

Betroffen sind alle im Handelsregister eingetragenen
Unternehmen - Gesetz iiber elektronische Handels-
register und Genossenschaftsregister sowie des Un-
ternehmensregister (EHUG)

E-Mails, Faxe, bzw. Postkarten oder andere Schrei-
ben die Geschéftsbriefe ersetzen, wie Auftragsbesta-
tigungen, Angebote etc. missen seit dem 1. Januar
2007 Angaben (iber die Rechtsform und den Sitz der
Gesellschaft enthalten.

Dass Geschéftsbriefe bestimmte Pflichtangaben ent-
halten missen, ist nicht neu. Neu ist aber die Klar-
stellung des Gesetzgebers, dass jede Form von Ge-
schaftsbriefen von dieser Pflichtangabe erfasst wird,
s0 also auch E-Mails oder Telefaxe.

Fehlende Pflichtangaben auf Geschaftsbriefen kann

das Handelsregistergericht mit Zwangsgeld ahnden.

Tondach-
ziegel sehen
einfach
naturlicher
aus.

Ob dariiber hinaus auch eine wettbewerbsrechtlic
Abmahnung gerechtfertigt ist, ist gerichtlich nicht
geklart. Bei einer Abmahnung ist es daher empfe
lenswert, Kontakt mit der IHK aufzuneh

deren Rechtsgrundlage zu prifen.

Die gesetzliche Anderung nimmt keinen Be
Kleingewerbetreibende, die nicht mit einer
im Handelsregister eingetragen sind. Es ist jedoc

ratsam, dass auch im kleingewerblichen Bereich Die Pflichtangaben:

Pflichtangaben in geschaftlichen E-Mails gemacht e Firmen-Name

werden. Das Gesetz macht hier keinen Unterschied e Rechtsform

in der Art und GréBe des Unternehmens. » Registergericht

Im kleingewerblichen Bereich kénnen fehlende

e Register-Nr.

Pflichtangaben als Ordnungswidrigkeit geahndet e Geschaftsfihrer

werden.

)

Wienerberger

e ————
T ——_

Das Dach ist die Krénung
eines Hauses. Es bestimmt
entscheidend die Gesamt-
optik und es schutzt jahr-
zehntelang die Bewohner
vor Kalte und Nasse, vor
Hitze und Sturm. Schade
eigentlich, dass man es fast
immer nur aus der Frosch-
perspekive sehen kann.

Koramic Dachprodukte GmbH & Co. KG
Oldenburger Allee 26 - 30659 Hannover
Telefon (0511) 6960309-0 - www.koramic.de

M KORAMIC



VELUX — TAGESLICHT-SPOT

Raume ins

,REGHTE LICHT SETZEN"

VELUX Tageslicht-Spot mit starrem Aluminiumrohr / Frische Luft fiir
innen liegende Raume durch Liiftungszusatz.

Flr noch mehr Lichtausbeute in innen liegenden Ba-
dern, Treppenhéusern oder Abstellkammern sorgt der
Tageslicht-Spot von VELUX mit neuem starrem Rohr.
Das Prinzip ist einfach: Durch eine kleine Scheibe auf
dem schréagen Dach gelangt Tageslicht in ein reflektie-
rendes Aluminiumrohr und wird Uber einen Schacht
in die Etage unter dem Dachboden geleitet. Dort sorgt
eine spezielle Streuscheibe aus Acryl-Isolierglas dafiir,
dass der darunter liegende Raum sanft und natirlich
ausgeleuchtet wird.

In Kombination mit dem neuen Luftungszusatz ge-
langt auch verbrauchte Luft nach auBen — stickige und

dunkle Rdume sind damit Vergangenheit.

Bernd Friedrichs, 39
Dachdeckermeister

mit Sohn Luis, 8
Steinfurt

Harmonisch integriert-Den Tageslicht-Spot gibt es in
zwei Ausfiihrungen: Mit dem bereits 2005 eingefiihr-
ten flexiblen Rohr kann Teilen der Dachkonstruktion,
zum Beispiel Balken, ausgewichen werden. Bei bar-
rierefreien Strecken und langeren zu Uberbriickenden
Distanzen kommt das neue starre Aluminiumrohr zum
Einsatz, da es gleichzeitig mehr Licht in den Innen-
raum leitet. Ist die Entfernung zwischen Dach und
Zimmerdecke groBer als zwei Meter, kann sie mit Hilfe
einer zusatzlichen Verldngerung berbriickt werden.
Der Lichtkanal eignet sich fir flache und profilierte
Eindeckmaterialien bis 12 Zentimeter Hohe und einen

Dachneigungsbereich von 15 bis 60 Grad.

/ELUX

¥ ; Weil die nicht zufallig
Marktfiihrer sind.
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Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das
Antwortfax auf der Riickseite zuriick.
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Jahre

Innovation

Echte Qualitat und richtungsweisende
Neuheiten - das ist das Geheimnis, warum wir
seit Generationen so erfolgreich sind:

1942 VELUX erfindet das Dachfenster
1982 VELUX Kunststofffenster mit Holzkern
1990 VELUX Dachbalkon und Cabrio

2002 VELUX Elektrofenster INTEGRA®
2007 VELUX Flachdach-System

2008 Wir machen auch in Zukunft so weiter

Schone Aussichten
fiir lhr Geschaft.

VELUX-
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Mit einfachen MaBBnahmen die

Liguiditat Ihres Unter-
nehmens verhessern

-

Der Begriff Liquiditat bezeichnet in seiner
allgemeinen Bedeutung die Fahigkeit, im
Markt ein Wirtschaftsgut erwerben zu kon-
nen. Das heiBt laufende Kosten missen

genau so wie eingehende Rechnungen be-

glichen werden kénnen — ein Unternehmen

muss also liquide sein. Aber vor allem in
letzter Zeit kommt es trotz guter Auftragsla-
ge und zufriedenstellender Umséatze bei vie-
len Betrieben zu Zahlungsengpassen, weil
die Summe der AuBenstande unverhéltnis-

maBig hoch ist.

en 30 Tagen. Vor etwa
r waren es nur 71%. Doch

nung bleibt langer liegen

l'i‘:shten Sie auf folgende sieben Punkte fiir

iditat in Ihrem Unternehmen.

1. Kundendaten vollstindig erfassen
Ob Einzelunternehmen oder GmbH — beim Auf-
trag ist dies nicht relevant.

Bleibt jedoch die Zahlung aus, benétigen Sie die
konkrete Bezeichnung Ihres Kunden, ohne diese

kénnen Sie die Forderungen nicht eintreiben.

2. Bonitat Ihres Kunden priifen

Bevor Sie dem Kunden einen Auftrag bestati-
gen und ein Zahlungsziel einrdumen, prifen
Sie seine Bonitat.

Bonitatsauskiinfte erteilen Banken, Schufa,
Creditreform, Amtsgericht am Sitz des Kun-

den, Internet-Auskunfteien.

3. Ziigig mit lhren Kunden abrechnen
Stellen Sie die Rechnung ziigig nach Waren-
lieferung oder erbrachter Dienstleistung aus.
Die Rechnung richtig adressieren und mit den
gesetzlich vorgeschriebenen Angaben verse-
hen. Gerade groBe Unternehmen geben Rech-

nungen mit unklaren Angaben sofort zuriick.

4. Zahlungsanreize statt Zahlungsziele
In Zeiten restriktiver Kreditvergabe der Ban-
ken und schlechter Zahlungsmoral sind Zah-
lungsanreize unter Umstanden attraktiver als
Zahlungsziele.

Die Aussicht auf Skonto und die damit verbun-
dene Reduzierung der Rechnungssumme, er-
héht bei vielen Unternehmen die Bereitschaft,

ihre Rechnungen schneller zu begleichen.

5. Die Vorteile des Lastschrift-
verfahrens nutzen

Mindestens bei Stammkunden sollten Sie
versuchen, eine Einzugserméachtigung zu be-
kommen. Sie erleichtert lhnen die Zahlungs-
abwicklung und die Forderungsbestande sind

beim Lastschriftverfahren die geringsten.

6. Persdnliche Ansprache

Bevor Sie das Mahnverfahren einleiten, rufen
Sie den Kunden an. Fragen Sie nach den Ursa-
chen der Zahlungsverzégerung. Vielleicht kann

man sich auf eine Ratenzahlung einigen.

7. Sparen Sie Gerichtskosten und Zeit

— Mahnen statt Klagen

Zahlt ein Kunde nicht, klagen Sie nicht gleich,
sondern leiten Sie das gerichtliche Mahnverfah-
ren ein. Dies kann man inzwischen auch online
erledigen.

Die Vorteile: Es ist keine ausfiihrliche Begriin-
dung lhrer Forderung notwendig, und es geht
deutlich schneller als ein umfassendes gericht-
liches Verfahren. Ein Mahnbescheid kostet nur
die halbe Gerichtsgebiihr statt drei Gebihren-

einheiten bei einer Klage.



PROTEKTOR — BALKENNIVELLIERWINKELPROFIL

Der PROBLEMLOSER im ALTBAU!

Unebenheiten einfach ausgleichen mit dem neuen BalkennivIIierwinkeIprofiI

Energieeinsparung ist das aktuelle Thema bei Sanierung, Modernisierung und Renovierung. Immer mehr Alt- |

& :
bauten werden mit stérkerer Ddmmung und neuer Beplankung im Steildach versehen. w B ." i ;

Die Verarbeiter stoBen dabei stets auf dieselben Problemstellungen. Geringe Sparrenhdhen reichen fiir
die gewiinschte Dammstoffdicke nicht aus und machen eine Untersparrendammung erforderlich.
Unebene Holzbalken oder Sparren machen die Montage einer abschlieBenden Beplankung bei

Dachschragen und Holzbalkendecken zu einer regelrechten Bastelarbeit.

Der Problemldser fiir diese Anwendungen ist das neue
Balkennivellierwinkelprofil von PROTEKTOR.

Der Winkel wird mit dem langeren Schenkel seitlich an die Deckenbal-
ken oder Dachsparren angeschraubt. Senkrechte Langlocher und
angestanzte Rechtecklaschen im oberen Profilbereich erlauben
eine genaue Justierung des Profils.

Nach der Justierung bilden die kiirzeren, abgewinkelten
Schenkel der Profile eine ebene Auflage fir die weitere
Unterkonstruktion und kénnen bei Bedarf eine zusétzliche
Untersparrendammung aufnehmen. Zwischen den Langlé-
chern ist zusétzlich eine Langlochzunge angeordnet, die bei

Bedarf heraus gebogen werden kann. Mit ihr wird die einge-
Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das

legte Unt da Abrutsch ichert.
egle Lntersparendammung gegen ROIUISChEN gesiche Antwortfax auf der Riickseite zuriick.

++TIPP+++TIPP+++TIPP++

UMSATZSTEUERFALLE
— WARENGUTSCHEINE

Sie erwerben als Unternehmer Warengut-

BENDERS — VOLLENDET IHR HAUS

scheine um sie an Kunden oder Mitarbeiter
zu verschenken.
Vom Gutscheinaussteller erhalten Sie eine

Rechnung, die auch die Umsatzsteuer ausweist.

Doch Achtung!

Nicht die Lieferung der Gutscheine, sondern
die Lieferung der Waren bei Einlésung der
Gutscheine stellt den eigentlichen Umsatz
dar und somit den Vorsteuerabzug!

Lassen Sie sich vom Gutscheinaussteller nach

Einlésung der Gutscheine eine Sch

nung erstellen, denn wenn der

gelost ist, ist auch der Umsatz Dachsteine von Benders geben Threm Haus Schutz und

Glanz, und das in iiber 20 verschiedenen Farben und ENEEEEEEEEEEEN

. [ [ | [ [ |
4 Formen. Fordern Sie unseren Prospekt ,,Farben und 1] Benders 1]
Formen® an und lassen sich inspirieren. ==..........==

Benders — eine gute Entscheidung! www.benders.se
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hohe Klebkraft bei diffusions-offen \/ UV-stabil und
\/ Kalte und Hitze und flexibel regensicher
einfach, schnell und verhindert Kondens- schiitzt Dach und

sicher zu verarbeiten wasser-Stau, schmiegt Fassade dauerhaft
sich dicht an Rohre

Jetzt gratis testen bei lIhrem SIGA-Fachhandler!

Holen Sie sich gratis die
SIGA-Wigluv-Musterrolle!

SIGAR Die Entscheidung fiirs Kleben.® www.siga.ch
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Die schuppenartige Verklebung kurzer  Bei liberlappenden Unterspannbah- Unterspannbahnen  kdnnen
Wigluv-Stiicke um eine runde Durch-  nen wird Wigluv mittig und falten- mit Wigluv auch an Mauer-
3 o el 1'| dringung herum beginnt am tiefsten  frei verklebt sowie fest angerieben. werk und Putz angeschlossen
! Punkt. So kann das Wasser sicher werden und sorgen so flr pro-
} abflieBen. visorische Regensicherheit.
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