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Geld vom Staat fiirs Dach - mehr Informationen auf Seite 02

Die Sonne genieBen

und dabel noch profitieren!

Das neue
Flachdach-System

Richtig positioniert
Ist fast schon
gewonnen! .

Wohngesunde
Hauser
aus Holz
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Der Fordertopf fiir Investit ione

L]
ist wieder prall gefiillt. Die Grundsatzfrage dabei ist, ob
die Forderung fiir eine Solarwarme- oder eine Photovol-

taikanlage in Anspruch genommen werden soll.

Wahrend bei Photovoltaikanlagen der damit gewonne-
ne Strom zu einem festgeschriebenen Preis von den
ortlichen Stromanbietern angekauft wird, erfolgt bei
Warmeanlagen der Zuschuss nach tatsachlich verlegten
Quadratmeter Kollektorflache. Die ausschlieBlich fir die
Warmwasseraufbereitung dienenden Anlagen werden mit

40,00 €/m? Kollektorflache auf dem Dach gefordert.

=

r als genug fir eintEinfamilienhaus.
- B o

Fir die Forderung von Solarwarme- und Biomasseanla-

gen stehenwon der BAFA in diesem Jahr insgesamt 175

Mio € an staatlichen Fordermitteln zur Verfligung.

Die Forderung mit zinsginstigen Darlehen wird weiterhin
von der KfW-Forderbank in Frankfurt angeboten. Eines
der Programme heiBt ,Wohnraum modernisieren _ Oko
Plus®.

Hier werden Kredite bis max. 50.000,- € vergeben. Der
effektive Jahreszins betrug zuletzt 2,88 % auf 10 Jahre

UND VOM STAAT
KASSIEREN

Wenn die Anlage auch die Heizfunktion unterstitzt,

sind es sogar 70,00 €/m?, die der Hausbesitzer vom
Staat an Fordergeld zu erwarten hat.

Antrage konnen durch Hausbesitzer beim Bundesamt
fr Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (BAFA) in Eschborn
bei Frankfurt angefordert werden.

Und das Beste fiir die kostenbewuBten Haussanierer:
Das Geld muss nicht zuriickgezahlt werden!

Die maximal geforderte Flache betragt 40 m?, also in der

bei zwei tilgungsfreien Anlaufjahren und 5-jahriger Zins-
bindung.

Photovoltaik-Anlagen fordert die KfW-Bank im Programm
»Solarstrom erzeugen“. Hier belaufen sich die effektiven
Zinsen auf 4,98 %.

Dafiir bekommt der Hausbesitzer zusatzlich den einge-
speisten Strom verglitet, fiir den zwischen 37,97 und
max. 49,21 Cent je Kilowattstunde in Anrechnung ge-

bracht werden.

Energie —
Geld von deutschen Dachern

In Deutschland gibt es zur Zeit etwa 800 Millio-
nen gm Dachflache, die fir eine solare Nutzung

geeignet waren. Ein Markt mit Zukunft!

Die Branche in Zahlen 2006
7.000 Solarunternehmen inkl. Handwerker
220.000 Neuanlagen

4,9 Milliarden € Umsatz

50.000 Beschéaftigte

Prognose fiir 2020
24 Milliarden € Umsatz
255.000 Beschaftigte

Verkaufshilfen / Argumente:
Checkliste fir die Planung einer solar-
thermischen Anlage auf www.iwr.de.

Hier kdnnen Sie folgende Punkte online mit

Ihrem Kunden abhandeln:

¢ Flachenbedarf

¢ Funktionsprinzip

e Investitions-Volumen

e Forderung / Finanzierung

e Wirtschaftlichkeitsrechnung

e Vergiitungsrechner

Neue Férdersatze ab 2007
(Basisforderung):

Solarkollektoren fur die Warmwasserbereitung
bis 40 m? installierter Bruttokollektorflache
40,- € je m?, mind. 275,- €

Solarkollektoren fiir die kombinierte Warm-

wasserbereitung und Heizungsunterstiitzung
bis 40 m? installierter Bruttokollektorflache

70,- € je m?

Verfiigbare Haushaltsmittel:

213 Millionen €

Antrage stellen an BAFA (Bundesamt fir
Wirtschaft und Ausfiihrkontrolle).

Sind die Mittel fiir 2007 erschopft kann das
Folgejahr in Betracht kommen.

www.bafa.de
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Ab sofort kommt VELUX auch auf flachen Dachern zum Einsatz.
Das neue Flachdach-System sorgt mit natirlichem Tageslicht und
frischer Luft, vor allem in innen liegenden Raumen, fiir eine an-

genehme und freundliche Wohnatmosphare. Es besteht aus einém

Aufkeilrahmen mit integrierter Warmedammung und einem Dach-
wohnfenster — wahlweise auch als Elektrofenster Integra. Dank
serienmalBiger Thermo-Star-Verglasung halt es jeder Witterung

stand. Es ist von Werk aus fiir den Einbau von Hitzeschutzpro-

dukten vorbereitet.

Das Flachdach-System von VELUX
ermoglicht im Gegensatz zu herkémm-
lichen Lichtkuppeln einen direkten Lichteinfall von

oben, sowie eine einfach regulierbare Frischluftzufuhr.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das
Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt zuriick.

Fotos: VELUX Deutschland GmbH

10 Jahre

Garantie
I L U X auf alle original
VELUX Fenster

A Weil man auf echte
Qualitat doppelte
Garantie bekommt.
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Wiinsche erfiillen:

Weniger ist oft mehr! Genau
zuhoren schafft Zufriedenheit

Dem unden ge ben, bei Bauherr und Handwerker!

was der

Als Fachmann weiB8 der Handwerker genau, wie’s geht. Welche Tech- Muss das Haus mit einer Hoch-

nik ist optimal? Wo kann noch ein Zusatzmodul eingebaut werden? sicherheits-Alarmanlage ge-
Wie lasst sich noch mehr Leistung erzielen? Der Fachmann sichert sein?
kennt die Antwort und setzt die entsprechenden Pléne ger- Héren Sie lhrem Kunden
ne in die Tat um. Nur eines wird dabei oft vergessen: Der genau zu. Haufig ist eine
Wunsch des Kunden. einfachere Technik, die

aber dem Wunsch und

Optimal statt maximal!

Der Kunde will die optimale Lésung fiir sein

Anspruch des Kunden
entspricht, genau das,

was er sucht. Dazu eine

Problem. Der Handwerker bietet haufig sorgfaltige Einweisung und

gerne eine maximale Losung. Gerade Hilfestellung durch Sie als

in der Differenz von ,,Optimal“ und

Fachmann.
»Maximal“ liegt die Ursache fir so

manches Missverstandnis.

= Soft Facts fiir's
harte Geschaft

Anstelle von zu viel Technik wiinschen

,Optimal* fiir einen Kunden kann
durchaus eine kleinere Lésung
sein, die nicht jedes technische
Detail hat, das die Technik bietet.

i i N ) sich Kunden offene Kommunikation,
Ein typisches Beispiel hierfir sind ) )
) ) | griindliche und benutzerfreundli-
Handys, die so viele so kompli- ) ) ]
) ) i che Beratung. Niemandem ist mit
zierte Funktionen aufweisen, dass ] . . .
i R Fachjargon gedient oder mit Bedie-
kaum jemand sie wirklich nutzen ) ) )
. nungsanleitungen, die kein Mensch
ann.
) ] ) versteht. Nicht jeder Kunde ist ein
Nicht anders ist es im Handwerk: | ) .
. Ingenieur und nicht jeder Kunde hat
Ist die komplexe Steuerungsanlage 1= . )
o ) - f Lust, sich in komplizierte Techniken
wirklich erforderlich? Wie viel High- ] ]
] ’ einzuarbeiten.
Tech muss in der Heizung stecken?

Unser Tipp: o Ein zwangloses Gesprach 6ffnet Tiiren und ist meist wertvoller, als die modernste Technik  Nehmen Sie dem Bauherrn die Sor-

gen: , Natirlich kdnnen Sie mich jederzeit am Handy anrufen.”, ,,Darum werde ich mich personlich kimmern!“ , Da haben wir schon schwierigere
Situationen gemeistert.” e Kleinere Lésungen mit geringerem Investitionsvolumen fithren schneller zum Auftrag und ebnen den Weg zu lukrativen
Folgeauftragen. e ,Monster“-Auftrage Uberfordern und verunsichern den Kunden oft. ® Bieten Sie (wenn sinnvoll und machbar) dem Kunden die

Méglichkeit zu Teilausfiihrungen an.
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Impulse flr erfolgreiche Losungen
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GLUNZ

Sonae Industria

* Mit der neuen UDP-Generation bieten wir hnen die bewahrte
Unterdeckplatte AGEPAN® UDP auch in den Starken 22, 25 und

32 mm an. AGEPAN® Systemprodukte stehen fiir einfache, schnelle
Verarbeitung und optimale Endergebnisse sowohl bei Renovierungen

als auch bei Neubauten:

® Bewahrtes Keil-Nut-Profil
e Trittfestigkeit im Auflagenbereich

e Wirksamer Warme- und Schallschutz

Hochwirmegedammte Konstruktionen - einfach schnell und

kostenglinstig realisieren.

Als Teil der Sonae Industria Gruppe ist die Glunz AG einer der flihrenden

Holzwerkstoffproduzenten im deutschsprachigen Raum.

AGEPAN® - Bauen mit System

www.agepan.de
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Nicht nur groBen Unternehmen vorbehalten

RICHTIG POSITIO
ST FAST SCHON GEWONNEN

Womit wollen Sie in den nachsten Jahren Geld verdie-
nen? — und gibt es fir dieses Produkt einen Markt
mit ausreichendem Potenzial?

Eine richtige Positionierung sichert Zukunft von Un-
ternehmen jeder GroBe.

Es ist ein Irrglaube, das nur groBe Unternehmen von
PositionierungsmaBnahmen profitieren. Auch fr klei-
ne und mittlere Unternehmen hat eine klare Markt-
platzierung einen enormen Wert, um sich vom Mitbe-
werber abzugrenzen.

Um eine optimale Differenzierung am Markt zu erzie-
len, ist es erforderlich mit einer Analyse zu beginnen.
Eine ehrliche, objektive Uberpriifung der eigenen, in-
nerbetrieblichen Starken und Schwachen, sowie die
externen Chancen und Gefahren zeigen auf:

Wo stehe ich im Markt — wo kann/will ich hin? Welche

MaBnahmen sind dafiir notwendig?

Sind die Ziele und MaBnahmen ,,Um im dichten Dschungel der enger

werdenden Mérkte fehlerfrei navigieren
zu kdnnen, bedarf es einer permanenten
Bestimmung der eigenen Position. “

erst einmal festgelegt kann man
konsequent mit der Umsetzung
beginnen. Hat z. B. die Analyse
ergeben, dass meine besonderen

Stérken im Bereich der Flachdachrenovierung liegen, die

Tipps zur eindeutigen Positionierung

Chancen im Markt daf(r besonders gut sind, werde ich mei- : .
g ¢ Was sind meine internen Starken und Schwachen?

ne MarketingmaBnahmen in diesem Bereich intensivieren.

i i ?
Ein Erfolg wird sich langfristig einstellen, die Kunden ler- 2 Wl relhie @iiznsn B el Ui S

nen mich als zuverlassigen, kompetenten Partner kennen ¢ Firmierung sollte aufs Wesentliche reduziert sein,

und empfehlen mein Unternehmen weiter. um somit einen schnellen Wiedererkennungseffekt

ZuU erzielen.

Eine Marktpositionierung ist jedoch kein stehendes Ele- e |hr Firmenprofil sollte in einem einfachen Faltblatt

ment, es gilt die Stellung immer wieder zu Giberpriifen dargestellt sein.

und gegebenenfalls neu festzulegen. Das heifit eine

¢ Die Darstellung von Referenzobjekten erleichtern

standige Analyse und Zielformulierung sichert das lang- den Einstieg ins Kundengesprach.

fristige Uberleben des Unternehmens.

Die coolste Innovation
fiir den Wohnkomfort

DuPont™ Climate Systems:
Steigern Sie die Wirmeddmmleistung
und sparen Sie bis zu 15 % Ihrer Energiekosten.

whan tywakhama. da



Dachfiguren — ein besonderer Blickfang

GLUCKSBRINGER
DIE KATZE AUF DEM DACH

Beliebt sind Tiere als Tonfiguren, die den First krénen.

Die naturgetreuen Figuren sehen nicht nur toll aus, sondern
haben eine spezielle Symbolik.

Schon vor Jahrhunderten gab es die Tradition Dachfiguren
anzubringen, um das Haus vor Unheil zu bewahren.

SchlieBlich hat das eigene Haus fiir die Familie eine
besondere Bedeutung und soll Schutz, Geborgenheit
und Sicherheit bieten. Dabei helfen die Tierfiguren,

die Uber das Haus und seine Bewohner wachen und

Gluck bringen.

Jedes Tier hat eine andere Bedeutung und
schiitzt das Haus auf eine andere Weise.

e Der Hahn symbolisiert Fruchtbarkeit und Wachsamkeit und soll das Haus vor

Feuer bewahren.
e Die Katze bringt Gliick und Reichtum und soll vor Einbrechern schitzen.
e Die Eule wacht nachts tber die Bewohner, sodass alle gut schlafen kénnen.
* Mit einem Bussard hat man einen guten Wéchter auf seinem Dach.

e Ein Pferd driickt Vitalitat und Lebensfreude aus.

e Ein Fuchs steht fiir Schlauheit und
Intelligenz und ist auf dem Dach

ein guter Beobachter.

Fotos: BRAAS

DER,,STUPE-IGEL" von HPi

. . - [ )

| BN [ |
Die Landung von Vogeln beschadigt jahrlich
zahlreiche Gebaude. Die neu entwickelte
Problemlésung ,, Stupf-IGEL*
prasentierte die HAUSprofi ¢
Bausysteme GmbH erst- %

mals auf der Messe
Bau 2007.

Der neue Vogelabweiser

aus Metall vereint Funk-
tionalitat und Langlebigkeit \ il in einem Produkt.
Die geniale Idee der HAUSproﬁ-‘i—Z’ntwickler liegt zum Einen im
flachen Lieferzustand der 50 cm langen Teilstiicke. Der handli-
che Flachkarton spart Platz und Lagerkosten.

Zum Anderen ist einfache Handhabung und ein schnelles Ergeb-
nis auf der Baustelle garantiert. Zum Aufrichten der tierfreund-
lich abgerundeten Spitzen — diese verhindern lediglich die Lan-
dung! - wird der ,,Stupf-IGEL" ohne Werkzeug gebogen, bis die
beiden Fihrungsleisten mit den Bohrungen tibereinander liegen.
Der letzte Arbeitsgang ist das Aufschrauben oder Aufkleben auf
die jeweils gewiinschte Stelle, z. B. Firstziegel, Fenstersims,
Mauervorspriinge etc. Den Vogelabweiser gibt es in Stahl ver-

zinkt sowie Edelstahl in der Verpackungseinheit 10 Stiick.

Der Stupf-lgel:

¢ Schnelles Ergebnis

e Einfache Handhabung

o Geringe Lagerflache

* Hohe Witterungs-
bestandigkeit

Fiir weitere Informationen
senden Sie uns bitte das

Antwortfax auf der Riick- -
seite ausgefiillt zuriick. L= ":\Q




Klober Wallint® Luftdichtheitspaket:

Neues Konzept

fir langfristige Funktionssicherheit und
konsequenten Warme- und Feuchteschutz

Im Kéaltekammertest und unter Simula-
tion von realistischen Baubedingungen
wurde geprlift, dass die Anforderungen
der DIN 4108-7 sowie der Fachregeln
des Zentralverbandes des Deutschen
Dachdeckerhandwerks an dauerhaft
luftdichte Konstruktionen eingehalten &
werden kénnen. ;

A

i
Walli/’),x:’: 3 eco

Konvektionsbedingte
Tauwasserschaden
kdnnen, unter Beach-
tung der entsprechen-
den Verlegevorschriften
des Klober Wallint®
Luftdichtheitspaketes,
sicher vermieden werden.

Wallint® 10 eco\

Die gestiegenen Anforderungen des Warme-
schutzes aufgrund der Energieeinsparverord-
nung sowie der DIN 4108-7 erfordern auch
eine Neubewertung der Bauphysik z. B. des
ausgebauten Dachgeschosses. Insbesondere
der luftdichten Gebaudehille kommt beson-
dere Bedeutung bei Planung und Ausfihrung
zu. Kldber, der zu den fiihrenden Herstellern
von professionellem Dachzubehor zéhlt, stell-
te auf der Bau 2007 sein neues Luftdicht-
heitspaket mit den Luftsperren Wallint® 3 eco,
Wallint® 10 eco sowie dem Spezialklebeband
Wallint® LD vor.

Wallint® Luftsperren sind mehrlagige Ver-
bundbahnen fir Dach und Wand. Sie verfiigen
Gber eine besonders hohe ReiB3festigkeit zur
sicheren und handwerksgerechten Verlegung
und kdnnen problemlos gespannt, getackert
oder anderweitig ohne Durchhang befestigt

werden.

il clem [Kompenen-
ten Wifitaichts
ketes IKlober

&lin gaprtiiies Sysitam

Die Wallint® Luftsperren sorgen in Verbindung

mit diffusionsoffenen Permo® Unterdeckbah-
nen flr sichere und bauphysikalisch wirkungs-
volle Konstruktionen. Gleich nach dem Einbau
wird eine rasche und sichere Austrocknung
der Konstruktion erméglicht und ein Feuch-
tigkeitsstau durch Einbau- und Restfeuchte
verhindert. Wallint® Luftsperren erméglichen
die sog. Umkehrdiffusion, und somit auch ein
Austrocknen der Konstruktion zur Rauminnen-

seite bei allen Witterungsverhéltnissen.

Luftdichtheitspaket

Nach DIN 4108-7 missen Stoffe und Bauteile
zur Herstellung der luftdichten Bauteilschicht
aufeinander abgestimmt sein. Wirksamkeit
und Dauerhaftigkeit der Luftdichtheitsschicht
hangen wesentlich von ihrer fachgerechten
Planung und Ausfiihrung ab. Deshalb hat Kl6-
ber die Materialoberflachen von Wallint® 3
eco und 10 eco auf das neue systemgerechte
Klebeband Wallint® LD abgestimmt. Eine bes-
sere Verklebbarkeit bei nasskalter Witterung
und langfristige Funktionssicherheit sind so-

mit sichergestellt.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das
Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt zuriick.
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Der Trend zum o&kologischen Wohnen scheint
ungebremst. Ganz im Gegenteil wird der Markt
durch die aktuellen Diskussionen zu einer gesun-
den Wohnkultur forciert.

Untersuchungen zur Folge entstehen bereits
15 — 20% aller Einfamilienhauser, die heute ge-
baut werden, aus dem nachwachsenden Rohstoff

Holz.

15-20 % aller
Einfamilien-Neubauten
sind aus Holz

Befragt man Holzhausbewohner nach ihren Er-
fahrungen, bekommt man in aller Regel eine aus-
gesprochen positive Resonanz.

Viele der Befragten beschreiben das Wohngefiihl
in ihren Holzhausern im Winter als warm und im
Sommer als angenehm kiihl. Die Oberflachen sei-
en warmer und das Raumklima insgesamt nicht
zu feucht. Ebenfalls eine wichtige Begriindung
ist die allgemeine Wohngesundheit und die 6ko-
logische, wie biologische Unbedenklichkeit eines
Holzhauses, die denen eines Hauses in konventi-

oneller Bauweise nicht nachstehen.

Neben dem Wohnkomfort spielt das Design eine
wesentliche Rolle. Allerdings wissen viele der

potenziellen Bauherren nicht, dass ein Holzhaus

. Wiohngesunde Hius

mit individuellen Fassaden verkleidet werden
kann, so dass man die Bautechnik nicht erkennt.
Putzfassaden, Klinkerverblendungen und sonsti-
ge alternative Gestaltungsmoglichkeiten bieten
sich dem Bauherrn, missen aber argumentiert
und bestenfalls an Hand von Beispielen auch
gezeigt werden. Das Holzhaus ist also nicht ein
Uberbleibsel einer langst vergangenen Epoche,
sondern eine echte Alternative zu den bewéhrten

Materialien der konventionellen Bauweise.

Holzhauser sind heute
keine rustikalen
Blockhiitten mehr

Holzhausbauherren begriinden ihre Entschei-
dung mit den geringen Erstellungskosten, den
relativ kurzen Bauzeiten, dem Einsparpotenzial
bei den Energiekosten und, insbesondere ein
wichtiges Argument von jiingeren Bauherren, den
Moglichkeiten der Eigenleistung. Letzteres nicht
nur aus Kostengriinden, sondern auch als aktive

Beteiligung am ,,eigenen Haus".

Das Thema ,Wohngesund leben* ist gerade im
Dachhandwerk so aktuell, dass wir uns mit unbe-
denklichen Produkten in der Massivbauweise in

der nachsten Ausgabe beschéaftigen wollen.

-
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Design:
Bill Gates wohnt auch in einem
Holzhaus.

Optik:
Ist zwar ein Holzhaus, muss
aber nicht so aussehen.

Langlebigheit:
Das alteste Haus der Welt ist
ein Holzhaus.
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KEINE CHANCE DEM SCHIMMEL!

Hochleistungskleber von SIGA:

v kleben extrem stark
/ sparen Zeit durch einfache Verarbeitung

~ verhindern Bauschaden
v erfillen die EnEV-Normen und bestehen den Blower—Door—Test

www.siga.ch

-
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SIGA*

Die Entscheidung fiirs Kleben.



Vorgefaltetes"'. Klebeband von SIGA vereinfacht

' luftdichtes Arbeiten

1 N

Die zuverlassige Funktion einer luftdichten
Geb&udehiille und damit die Sicherheit der
Konstruktion hangt in hohem MaBe von ihrer
fachgerechten Verklebung und dem verwende-
ten Material ab. Schwierig herzustellen sind
insbesondere Anschliisse an Ecken, in Zangen-

lagen und an Kanten.

Mit Corvum bietet Siga ein einseitig haftendes,
vorgefaltetes Hochleistungs-Klebeband, das
die luftdichte Verklebung von Dampfbremsen
in diesen Bereichen deutlich erleichtert. In
der Ausftihrung 30/30 Millimeter steht es fir
die faltenfreie Verklebung von Balken, Ecken,
Pfetten und Dachfenstern zur Verfligung. In der
Abmessung 12/48 eignet es sich fir den Ein-
satz an Fenster- und Tlrrahmen. Dabei bleibt
Corvum vollstéandig hinter der Verkleidung ver-
borgen, zeitaufwandige Nacharbeiten entfal-
len. Durch die passgenaue Vorfaltung und den
bereits einseitig entfernten, auf der anderen
Seite leicht Uberstehenden Trennstreifen lasst
sich das Klebeband leicht verarbeiten und di-
rekt in jede Ecke kleben — das bedeutet eine
Zeitersparnis von rund 50 Prozent im Vergleich

zu herkdmmlichen Béandern.

Corvum-Klebebander kénnen ohne Einschran-
kung auf allen géngigen Dampfbremsen ein-
gesetzt werden. Hier gilt das Motto: Eines fiir
alle. Geeignete Untergriinde fur Corvum sind
Metall,

sowie unbeschichtetes Aluminium.

Holz, Kunststoff und beschichtetes
Im Holz-

rahmenbau lasst sich das Klebeband speziell

Mit dem vorgefalteten Corvum-Klebeband
zur Verklebung von Dampfbremsen l&sst sich
eine dauerhaft luftdichte Gebdudehille in

der Halfte der Ublichen Zeit herstellen.

Mit der Abmessung 12/48 Millimeter eig-
net sich Corvum fir das luftdichte Abkleben
von Fenster- und Tlrrahmen. Dabei bleibt es
vollstéandig hinter der Verkleidung verborgen,
Nacharbeiten entfallen.

In der Ausfiihrung 30/30 Millimeter steht Cor-
vum fir die faltenfreie Verklebung von Balken,
Ecken, Pfetten und Dachfenstern zur Verfiigung.

fur die Abdichtung von harten Holzwerk-
etwa OSB-Platten, Die

Bander sind mit einem vollstéandig 16semittel-

stoffen, verwenden.
freien Hochleistungskleber versehen, der dau-
erhaft stark klebt, alterungsbestandig ist und

nicht versprodet.

Die Haftkraft und Verarbeitungsfreundlichkeit
von Corvum sorgen dafiir, dass die gesetzli-
chen Anforderungen an die Luftdichtheit der
Gebdaudehiille leicht erfiillt werden. Mit einem
Blower-Door-Test lasst sich dies jederzeit Giber-

prifen.

Corvum kann ab einer Temperatur von -10 °C ver-
arbeitet werden und ist temperaturbesténdig von
-40 bis +100 °C. Eine illustrierte Gebrauchs-
anleitung informiert den Handwerker Schritt
fur Schritt Gber die fachgerechte Verarbeitung
sowie Detaillésungen an Problemstellen. Das
fur alle Siga-Bander geeignete Abrollgerat
sorgt flr zusatzliche Arbeitssicherheit und er-
leichtert die Verklebung: Die Rolle wird einge-
setzt und die gewiinschte Bandlange tber die
Klinge abgetrennt; die Hande bleiben frei, die
Rolle kann nicht verschmutzen. Darlber hin-
aus ermoglicht das Abrollgerat einen weiteren

Zeitvorteil.

Corvum ist fiir seine Vorfaltung europaweit pa-
tentiert und geeignet zum Einsatz nach EnEV,
SIA 180 sowie ONORM B 8110-2.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das
Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt zuriick.




