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VELUX Aktion 2010

Fiir mehr Licht und Luft unter flachen Dachern

Handwerker erhalten von Mai bis Oktober 2010 fir jedes
verkaufte Flachdach-Wohnfenster 50 Euro vom Dachfensterhersteller

Das Flachdach-Wohnfenster iiberzeugt
auch sehr anspruchsvolle Kunden
durch hochwertige Optik im Wohnraum
und einen hervorragenden Wérme-
dammwert. Um noch mehr Licht und
Luft unter flache Décher zu bringen,
unterstiitzt VELUX seit Anfang Mai den
Verkauf mit einer Aktionsvergiitung:
Fiir jedes bis zum 31. Oktober 2010
verkaufte Flachdach-Wohnfenster gibt
es 50 Euro vom Unternehmen.

Von Mai bis Ende Oktober 2010 freuen sich
Handwerker nicht nur tber zufriedene Kun-
den, sondern bekommen zuséatzlich fir jedes
50 Euro
Rickvergltung von VELUX. Handler schi-

verkaufte Flachdach-Wohnfenster

cken das Aktionsformular mit den bis Ende

Luft in bislang dunkle oder unzureichend beleuchtete
Ré&ume unter flachen Déachern.

Oktober 2010 gesammelten Rechnungen direkt
an den Dachfensterhersteller. Einsendeschluss
ist der 15. November 2010. Die Rickvergi-
tung wird kurze Zeit spater direkt aufs Kon-
to Uberwiesen. Das Unternehmen unterstitzt
die Aktion zudem mit aufmerksamkeitsstarken
Werbemitteln wie Plakaten, Aktionsflyern und
Anzeigenvorlagen. Handler und Handwerker
erhalten die Materialien kostenlos und kénnen
diese zur Bewerbung des Flachdach-Wohnfens-
ters in ihrer Region einsetzen.

Das Flachdach-Wohnfenster bringt viel Licht und

Elektrisch betriebene Variante
fiir mehr Komfort
Das Flachdach-Wohnfenster von VELUX bringt
als Lésung fur flache und flach geneigte Déa-
cher viel Licht und Luft in bislang dunkle oder
nur unzureichend beleuchtete Rdume. Neben
einer hochwertigen Optik besticht das Produkt
durch eine hervorragende Warmedammung
und ist so eine optimale Lésung fir Wohn- und
Verwaltungsgebaude. Ein weiterer Vorteil: Das
Fenster ist sowohl in Holz- als auch in Beton-
decken leicht zu verarbeiten. Wie bei vielen
weiteren Produkten bietet der Dachfensterher-
steller eine elektrisch betriebene Variante fur
mehr Komfort. Das Flachdach-Wohnfenster

lasst sich so bequem per Wandtaster oder
Funkfernbedienung bedienen. Dank eines
vormontierten Regensensors schlieBt es sich
bei einsetzendem Niederschlag von allein.
Ein deutliches optisches Plus: Der Motor des
kleinen Elektroantriebs ist in den Rahmen in-
tegriert und deshalb nicht sichtbar. Passende
Faltstores sorgen fiir weiches Licht und erzeu-
gen eine angenehme Atmosphare. Als weiteres
Zubehor gibt es seit Anfang 2010 auch ein
Kappleisten-Set zur fachgerechten Fixierung
der Dachanschlussbahnen.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns hit-
te das Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt
zuriick.

Das Flachdach-Wohnfenster wird auch sehr hohen
Kundenanspriichen gerecht. Von Mai bis Oktober
| 2010 freuen sich Handwerker nicht nur (ber zufrie-
~ dene Kunden, denn im Rahmen einer Aktionsvergu-
tung erhalten sie fiir jedes verkaufte Fenster 50 Euro
von VELUX.



Potenziale fiir das Handwerk

In Deutschland gibt es fast eine Million
Denkmaler.
Kirchen, Schlésser, Burgen, ganze Altstadte
mussen flr die Nachwelt erhalten werden.
Neben diesen monumentalen Bauten gibt
es eine ganze Reihe von Herrenhdusern,
Villen sowie Bauern- und Stadthausern, die
ebenfalls unter Denkmalschutz stehen.
Auch die Dacher unterliegen der Denkmal-
pflege. Bei einer Sanierung muss der Dach-
decker authentische Baustoffe verwenden
und er muss wissen, wie sie einzusetzen
sind.
Dabei arbeitet er eng mit dem Architekten
und dem Denkmalamt zusammen.
Welche BaumaBnahmen erlaubt sind, ent-
scheidet die 6rtliche Denkmalbehdrde. Sie
schreibt genau vor, welche MaBnahmen
durchgefiihrt werden dirfen und welche
nicht. Neben
rungen an der Fassade einer

Stuckverzie-

Jugendstilvilla  missen

kb

©Rainer Schmittchen — fotolia.com

auch Erker oder Balkone sowie die Dachein-
deckungen im alten Stil erhalten werden.
So wurden beispielsweise bei der Dachein-
deckung der Schorndorfer Kirche 14.000
Ziegel per Handarbeit gefertigt. Dabei war
es besonders wichtig, den richtigen Rohstoff
und die richtige Verarbeitungsweise zu fin-
den. Die alten Schorndorfer Ziegel wurden
speziell mit einer Einbuchtung versehen,
um dem Dachdecker die punktgenaue und
sichere Befestigung zu erméglichen.

Eine echte Herausforderung war die Einde-
ckung des Dachs der ehemaligen ,,Kdniglich
Séchsischen Bauschule”. Hier wurden nach
historischen Vorgaben die Ziegel in drei ver-
schiedenen Farben erstellt und im Rauten-
muster verlegt.

Diese Aufgaben erfordern Experten, damit
die Zeitzeugen aus der Vergangenheit eine
Zukunft haben.

Das Potenzial ist riesig. Wer sich intensiv
mit der Sanierung von denkmalgeschiitzen
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Objekten auseinandersetzt und sein Leis-
tungsportfolio um diese Art von Sanierung
erweitern kann, verfiigt iber einen entschei-
denden Wettbewerbsvorsprung, wenn die
Dachsanierung eines denkmalgeschitzten
Hauses ansteht.

Der DDH hat mit dem
,Band 19 Ratgeber
Denkmalpflege” ein um-
fassendes Werk erstellt.
Hier erfahren Sie alles
tber Formen, Verlege-
bilder und Eigenschaften der Baustoffe in
der Denkmalpflege.
(http://www.ddh.de/1527.html)
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Die Ulrepforte in Koéln wurde 1220 errichtet
und erhielt 1885 den:préagenden Turmhelm mit
Schieferbekleidung.
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BauderPIR - Aufsparrendammsysteme

Der Hochleistungsdammstoff

Heizkosten sparen und Wohnkomfort steigern

Dachwohnungen sind nach wie vor im
Trend. Um die Wohnbehaglichkeit von
Dachrdumen — im Sommer angenehm
kiihl, im Winter wohlig warm - zu ver-
bessern, muss geddimmt werden. Denn:
Auf ein ungeniigend gedimmtes Dach
kénnen bis zu 30 % aller Warmeverluste
zuriickgefiihrt werden.

Dammplatten aus PIR -

dem Hochleistungsdammstoff

Im Vergleich zu anderen Dammstoffen ist die
Materialdicke von PIR-Dammplatten bei glei-
cher Dadmmleistung bis zu 40 % geringer. Das

bedeutet hdchste Dammleistung bei gerings-
ter Dicke und dadurch einen Zugewinn an
wertvoller Wohnflache. Zudem verfiigt jedes
Dammelement Gber alle erforderlichen Funk-
tionsschichten — die Warmedammschicht und
die oberseitige Feuchteschutzschicht. Diese
Schicht (oberseitig, Uberlappende Bahn) bie-
tet bei Wind und Wetter — auch in der Baupha-
se — sicheren Schutz fir die darunterliegende

Dachkonstruktion.

Die Alternative — Kombination Zwischenspar-
rendimmung mit einer Zusatzdimmung auf
den Sparren

Diese Alternative ist immer dann
: sinnvoll, wenn z. B. die Bauhthen
vorhandener Gaubenfenster eine
i Warmedammung auf den Sparren
nicht méglich machen. Hierzu
wird der Hohlraum zwischen den
Sparren mit einer Zwischenspar-
rend@ammung voll verfillt und zu-

satzlich eine nur 50 mm dicke Zusatzddmmung
aus Polyurethan-Hartschaum auf den Sparren
verlegt. Diese Kombination sorgt bei geringster
Aufbauhohe flr einen hoéchstmoglichen War-
meschutz. Auch bei dieser Variante verfligen
die PIR-Warmedammelemente (ber eine ober-

seitige Feuchteschutzschicht, die Feuchtigkeit

sicher ableitet.

Ob Neubau oder Altbausanierung — entschei-
dend ist, bei der Warmedammung schon heute
an morgen zu denken, also zukunftssichernd
zu planen und zu investieren. Eine hochwer-
tige und auBerst rentable Aufsparrenddmmung
aus Polyurethan-Hartschaum schafft langfristig
hochsten Wohnkomfort unter dem Dach, senkt
die Heizkosten deutlich und schont die Umwelt.
Fiir weitere Informationen senden Sie uns hit-
te das Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt

zuriick.

MESSE-TERMINE

23.09. - 30.09.2010 Hannover
Internationale Automobil-Ausstellung
Nutzfahrzeuge

16.10. — 24.10.2010 Hannover
BAUEN — die Fachausstellung fiir
Bauen, Renovieren und Finanzieren

16.11. - 19.11.2010 Hannover
BioEnergyEurope — der internationale
Treffpunkt fiir Energieprofis

Puren-Steildachdammung
,Oko-Test“ bescheinigt die besten Warmedurchgangswerte

Gerade im Altbau lassen sich nicht so einfach be-
liebig dicke Dammschichten anbringen. Zwischen
den Dachsparren ist daflir oft nicht genlgend
Platz, und bei einer Ddmmung unter den Sparren
verkleinert sich der nutzbare Dachraum. Auch bei
der dammtechnisch optimalen Lésung in Form
einer Aufsparrenddmmung sollen sich die Pro-
portionen des Hauses nicht mehr als unbedingt
erforderlich veréndern.

Waérmedurchgangswert entscheidend fiir die
Démmstarke

Sehr gute Warmedurchgangswerte bei geringer
Schichtstarke erreichen beispielsweise PUR-Hart-
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RICHTIG GUT LEBEN

Dachdimmsystem
puren Plus WLS 028

gut

Rusgabe 1072009

schaumplatten. Unangefochtener Spitzenreiter
in einer Untersuchung von ,Oko-Test" (Heft
10/2009) in der Kategorie Aufsparrendammung
war ,puren plus* des Herstellers Puren. Das Ma-
terial erreichte bereits bei einer Starke von 13,5
Zentimetern den im Test geforderten U-Wert von
0,20. Alle anderen Materialien bendtigten dafur
eine Mindestdicke von 20 bis zu 25 Zentimetern.
Verantwortlich daflr ist der Lambda-Wert fir die
Warmeleitfahigkeit des Dammstoffs, bei dem der
PUR-Schaum mit weitem Abstand am besten ab-
schnitt. Auch in der Gesamtwertung wurde die
Note ,,gut” erreicht.

Bei einer bereits vorhandenen

Zwischensparrenddmmung
etwa lasst sich der Dammwert
der Konstruktion ohne Wei-
teres um das Doppelte verbes-
sern.

Fiir weitere Informationen
senden Sie uns bhitte das
Antwortfax auf der Riickseite

ausgefiillt zuriick.



Kraiburg - vielféltige

Wartup

Gehwegplatten lTiit

multifunktionaler
i E insatzm(')'élichkei_t 1
4 - | .

Flachdacher mussen fir Wartungs-, Sanie-
rungs- und Reinigungsarbeiten begangen wer-
den.

KRAITEC step ist eine hochwertige elastische
Platte aus Recycling-Gummigranulat, die als
Gehschutz auf Abdichtungsmembranen von
Flachdéachern eingesetzt wird. Direkt auf alle
Arten von Abdichtungen* verlegt, schitzt
KRAITEC step das Dachsystem vor Beschadi-
gungen.

Dank Steckverbindern ist der flexible Boden-
belag einfach zu verlegen und somit sofort
begehbar. Als schiitzende Unterlage fir Dach-
aufbauten (z. B. Dachantennen, Klimageréte.)
ist die Bodenplatte ebenfalls einsetzbar.

Fiir mehr Sicherheit:

in Einsatzbereichen mit hoher
KRAITEC step safe
plus ihre Vorteile aus: Durch die Oberseite

Vor allem
Rutschgefahr spielt
mit Hammerschlagprofil verringert sich die
Rutschgefahr entscheidend (gepriifte Rutsch-
hemmung nach R10).

—

Geeignet fiir PVC Abdichtungen:
KRAITEC step plus und KRAITEC step safe
plus haben auf der Unterseite eine Vlies-
kaschierung und sind daher fiir die Verlegung
direkt auf Abdichtungsmembranen aus PVC
bestens geeignet.

Multifunktional einsetzbar:

Das angenehme Gehgeflihl und die anspre-
chende Asthetik machen KRAITEC step daher
besonders als Terrassen- und Balkonbelage
geeignet — erhéltlich in den Standardfarben
Grau, Griin, Rot und Schwarz.

Die Varianten KRAITEC step color und KRAI-
TEC step neon mit farbiger EPDM-Oberflache
bieten eine umfangreiche Farbpalette. Sie
kdnnen nach eigenen Vorstellungen und Wiin-
schen kombiniert werden kénnen und schaf-
fen ein ganz personliches und einzigartiges
Ambiente auf Balkon und Terrasse.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bit-
te das Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt
zuriick.

Die Vorteile auf einen Blick:

- umweltfreundlich (aus recyceltem Gummi-
granulat und wieder recyclingféahig)
einfache lose Verlegetechnik mit 4 werk-
seitig gelieferten Steckverbindern (die
30 mm starken Platten sind stabil mit-
einander verbunden, kein Verrutschen,
kein Schiisseln)
einzelne Platten kdnnen jederzeit ausge-
tauscht werden (keine langwierigen und

heschwerlichen Austauschaktionen, Zeit-
ersparnis, sauberes Arbeiten)
ansprechende Farben, flexibel in der

Gestaltung, sehr dekorativ

*auf die Vertraglichkeit, wie PVC-Abdichtung muss geachtet werden
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Die Preisgestaltung

Wer seine Konditionen nicht eindeutig nennt,
riskiert.einen Streit

Die Preissensibilitat der Handwerkskunden ist
seit der Wirtschaftskrise gestiegen.

Obwohl eine Abwendung vom absoluten Bil-
ligpreis und eine Hinwendung zur Qualitat
erkennbar ist, bleiben die Kunden trotzdem
sparsam — sie achten mehr auf Details und
wenn der Auftrag erst mal ausgefiihrt ist, wer-
den zum Schluss Mangelriigen vorgeschoben,
um den Preis zu driicken. Das ist gangige Me-
thode, wissen die Rechtsexperten der Hand-
werkskammern zu berichten. Abhilfe schaffen
hier nur klare und deutliche Vereinbarungen
vom Angebot bis zur Ausfilhrung. Wenn Sie
die nachfolgenden Tipps beachten, vermeiden
Sie unnatige Konflikte und sichern sich zufrie-
dene Kunden.

Das Angebot

Damit das Angebot den Erwartungen und Vor-
stellungen des Kunden entspricht, missen alle
Leistungen und Details im Vorfeld genau abge-
sprochen werden. Machen Sie sich beim Erst-
kontakt Notizen, um so alle Fragen und Win-
sche des Kunden abzudecken. Informieren Sie
den Kunden Uber die Vorziige und eventuellen
Nachteile der jeweiligen Produkte und Mate-
rialien und bieten Sie an, eine Alternative zu

errechnen, wenn Sie merken, dass zwar der
Wunsch nach dem besseren Produkt vorhan-
den ist, der Kunde es aber vom Preis abhangig
machen wirde, fir welche Alternative er sich
entscheidet. Stellen Sie schon im Beratungs-
gesprach heraus, wenn Sie Materialien verwen-
den, die Uber eine bessere Qualitat verfigen.

Basis einer jeden Kostenberechnung ist das
exakte MaBnehmen auf der Baustelle. Idealer-
weise stellt der Bauherr dem Dachhandwerker
einen aktuellen Plan seines Hauses zur Ver-
fugung, aus dem dann alle relevanten MaBe
entnommen werden kénnen. Das ist zwar die
gangige Praxis, aber umso unverstandlicher ist
es dann fir den Kunden, wenn sich die zur
Preis-Berechnung herangezogene Dachflache
in den Angeboten verschiedener Handwerksbe-
triebe um mehr als 20 % unterscheidet. Auch
die Laufmeter der zu erneuernden Dachrinnen
mit den dazugehorigen Fallrohren sollten ei-
gentlich eindeutig zu benennen sein.

Fir den Kunden ist es nicht nachvollziehbar,
wenn der Handwerksbetrieb A eine Dachflache
von 260 Quadratmetern, der Handwerksbe-
trieb B aber nur 210 Quadratmeter als Berech-
nungsbasis ansetzt.

1. Der Stundenzettel

2. Der Einheitspreis

3. Der Festpreis

4. Der Kostenvoranschlag




BGB oder VOB

BGB (Biirgerliches Gesetzbuch) oder VOB (Ver-
gabe- und Vertragsordung fiir Bauleistungen
— welches Regelwerk, soll angewendet werden?
Seit der Reform des BGB (Burgerliches Ge-
setzbuch) im Jahr 2002 sind die Regelwerke
weitgehend angeglichen. Die meisten Hand-
werkskammern empfehlen, im Geschaft mit
Privatkunden einen BGB-Vertrag abzuschlie-
Ben. VOB-Vertrage sind lediglich Allgemeine
(AGB) und werden
u. U. von Gerichten gegeniiber Verbrauchern

Geschéftsbedingungen

kritisch Gberprift.
Hingegen sind im BGB alle vertraglichen Be-
dingungen hinreichend berlcksichtigt.

Abschlagszahlungen

Bei Auftragen mit langer Laufzeit oder bei
teurem Materialeinsatz empfiehlt es sich, den
Passus der Abschlagszahlung mit in das Ange-
bot aufzunehmen.

Seit Anfang 2009 kdénnen auch im BGB-Ver-
trag Abschlagszahlungen ohne Weiteres mit
aufgenommen werden.

Abschlagszahlungen verbessern die Liquiditat
des Auftragnehmers und verringern das Risiko
eines Forderungsausfalls.

Sind alle Leistungsmerkmale festgelegt und
ist die Preisfindung abgeschlossen, kommt es
zum Auftrag.

.

Beim Geld hort die
Freundschaft auf!

Deshalb ist es auch nicht
verwunderlich, dass sich die
meisten Probleme um das lie-

be Geld drehen.

Experten sind allerdings der Mei-
nung, dass sich viele dieser Streitig-
keiten im Vorfeld durch eine eindeu-
tige Angebotsformulierung vermeiden
lassen.

Der Auftrag

Mit Erteilung des Auftrags wird ein Werkver-
trag geschlossen.

Lassen Sie sich den Auftrag schriftlich ertei-
len, z. B. durch Bestatigung des Kunden auf
dem Angebot, per Fax oder Mail.

Die Vertragskiindigung

Ein Werkvertrag kann bis zum Abschluss je-
derzeit ohne Angabe von Griinden gekiindigt
werden. Abgerechnet werden dann die bis
zum Tag der Kiindigung ausgeflhrten Arbeiten
inkl. Materialeinsatz. Hinzu kommt evtl. noch
der Aufwand, den der Handwerksbetrieb hat,
wenn er seine Mitarbeiter nicht anderweitig
einsetzen kann.

Bedenken, Méangel

Dem Kunden sind Einwande wahrend der
Handwerksarbeiten unverziiglich mitzuteilen.
Diese Mitteilung sollte aus Griinden der Be-
weisfihrung schriftlich erfolgen. Méngel, die
der Kunde spater entdeckt und riigt, sollten
unverziglich beseitigt werden, um keinen Vor-
wand fir eine verspatete Zahlung zu geben.

Die Rechnung
Zu empfehlen ist die Kombination von Ab-
schlags- und Schlussrechnung.

Die Schlussrechnung erfolgt nach Abnahme der

Bauleistungen. Eine Schlussrechnung muss prif-
fahig sein, d. h., alle Positionen der Rechnung
missen nachvollziehbar sein und die Rechnung
muss alle Pflichtangaben beinhalten, die nach
dem Umsatzsteuergesetz vorgeschrieben sind.

Das Fazit

Viele Probleme, die bei der Abrechnung

entstehen, konnten vermieden werden,

wenn einige Dinge im Vorfeld beachtet
werden.

e Das Angebot sollte zeitnah erstellt
werden.

e Beschreiben Sie den Leistungsumfang
und die Art der Verglitung eindeutig
und genau.

e Verlassen Sie sich nicht auf mindliche
Absprachen. Sie sollten sich alle Ab-
sprachen schriftlich bestatigen lassen.

e Bedenken und Einwéande bei den Hand-
werksarbeiten sollten Sie unverzlglich
und offen mit dem Kunden ansprechen.

e Nehmen Sie sich die Zeit, nach Fertig-
stellung der Arbeiten mit dem Kunden
die einzelnen Positionen auf Basis des
Angebots durchzugehen, und lassen
Sie sich ein Abnahmeprotokoll Giber
die ordnungsgemaBe Ausfiihrung unter-
schreiben.

©Dan Race - fotolia.com
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Klober — Luft- und
Winddichtheitspaket

gute

Alle Klebe- und Dichtmittel
von Kléber sind optimal auf die
Kldber
[ | Dampfbremsen abgestimmt.

Unterdeckbahnen und

Durch regelmaBige interne und externe Pri-
fungen wird sichergestellt, dass die Haftung
der Klebe- und Dichtprodukte auf den Bah-
nenoberflachen besonders groB ist.

Luftdichtes Bauen ist eine we-
sentliche  Voraussetzung  flr
funktionssichere und energie-

[ | sparende Bauteile. Alle Kleb-

stoffe, Dichtstoffe und Bauteile missen auf-
einander abgestimmt und geeignet sein. Dies
wird durch Kléber im System sichergestellt

und gibt dem Verarbeiter groBe Sicherheit.

A\

W

Die luftdichte Verklebung der Kiéber Luftsperre erfolgt
im System mit dem Klebeband Permo® TR.

Neben der luftdichten Gebaude-

hille ist im Dachgeschossaus-

bau eine funktionierende Wind-

[l dichtheitsschicht sinnvoll. Mit

den Wallint® Dampfbremsen, den Permo® SK2

Unterdeckbahnen und dem abgestimmten

Zubehor von Kléber hat der Dachhandwerker
den Warmeschutz voll im Griff.

Kléber bietet fir vielfaltige An-
wendungszwecke und Anforde-

rungen die richtige Lésung. So

B «onnen die Permo® Unterdeck-

bahnen unter den verschiedensten Dachein-
deckungen wie Stehfalzdeckungen, Schie-
fer, Dachziegeln und Dachsteinen eingesetzt
werden. Ein besonderes Plus ist dabei die
Ausriistung der Bahnen mit einem doppelten
Selbstkleberand (Permo® SK2 Produktfami-
lie). So kdnnen winddichte Konstruktionen
auch als geschlossene Deckunterlage schnell

und einfach erstellt werden.

s

Nahtsicherung mit Doppelk/ebestre.ifen.: Permo® SK?
Fur die Ausfuhrung als naht-

und perforationsgesicherte Un-

terdeckung und Unterspannung

B nach dem neuen Fachregelwerk

des ZVDH bietet Kléber mit der neuen Permo
SK2 Produktfamilie mit doppeltem Selbst-
kleberand eine optimale Nahtsicherung. Mit

... warum mit dem abgestimmten Luft- und
Winddichtheitssystem die Anforderungen an das

luft- und winddichte Bauen erfiillt werden kénnen.

der Nageldichtmasse Permo® seal werden die
Nagelstellen sicher gegen eindringendes Was-
ser, auch unter schwierigen Witterungsbedin-
gungen, geschitzt.

Perforationssicherung mit Konterlattendichtmasse
Permo® seal

Seit 50 Jahren bietet Kléber Pro-

dukte ,,von Profis fir Profis“ an.

Die jahrzehntelange Erfahrung

[l und die Kenntnis der Marktan-
forderungen und Kundenbedirfnisse flieBen
dabei taglich in die Produktentwicklung und
Produktion ein. So hilft Klober seinen Kun-

50..\

als Chance fir den eigenen 1- KHﬁBER__

den, die immer neu ent-
stehenden Anforderungen

Markterfolg zu nutzen.

Mit ihrem Qualitatsversprechen

zeigt die Firma Klober, dass sie

mit ihren Produkten, ihren Ak-

. tivitaten und Mitarbeitern, auch

bei den gestiegenen Kundenanforderungen,
in der ,,Next Generation“ angekommen ist.

Fiir weitere Informationen senden Sie uns bitte das

Antwortfax auf der Riickseite ausgefiillt zuriick.




Endlich hitzefrei schlafen!

Wer freut sich nicht auf den Sommer?
Doch ganz ungetriibt ist die Freude haufig
nicht. Viele Menschen kénnen bei groBer
Tageshitze nachts nicht in den Schlaf fin-
den. Gerade in den Dachgeschossen staut
sich die Hitze. Dies lasst sich erheblich
reduzieren. Der Dach- und Fassade-Fach-
héandler zeigt gern die Moglichkeiten auf,
die als GegenmaBnahmen fir Gberhitzte
Dachgeschosse geeignet sind.

Was unterscheidet den
sommerlichen Hitzeschutz
vom winterlichen Warme-
schutz?

Gegen die Kalte im Winter
kénnte man noch heizen. Aber
die Hitze im Sommer l&sst sich
ohne Klimaanlage nicht weg-
kuhlen.

nicht erforderlich, wenn bau-

Eine Klimaanlage ist

lich ein paar Dinge beachtet werden:

1. Die siid-/dst-/westlich ausgerichteten
Fenster sollten auBenseitig (!) verschattet
werden. Das gilt insbesondere fiir Dach-
flachenfenster im Dachgeschoss.

2. Die heiBe AuBenluft sollte nicht unge-
beten durch Ritzen und Fugen stromen.
Auf eine ausreichende Luftdichtung sollte
geachtet werden.

3. Die Baukonstruktion sollte
fir den sommerlichen Hitze-
schutz geeignet sein.

Haufig werden der winterliche
Warmeschutz und der som-
merliche Hitzeschutz in ,einen
Es gibt aber

gravierende Unterschiede:

Topf“ geworfen.
e Beim winterlichen Warme-
schutz soll die Warme im Raum
gehalten werden, sodass der
Raum nicht auskihlt.

e Beim sommerlichen Hitzeschutz
soll verhindert werden, dass der
Wohnraum sich aufheizt.

e Die sommerliche Hitze ist ein
,Uberangebot“ an Warme. Die Son-
ne lasst sich nicht abstellen. Eine
gute Warmedammung allein reicht

nicht aus.

©Dalia Dru

Wie ldsst sich der sommerliche
Hitzeschutz verbessern?

Gerade wenn es darum geht, die Qualitat
von bestehenden Geb&duden zu verbessern,
sollten nicht die gleichen Fehler gemacht
werden, die beim Neubau mit den knap-
pen Baubudgets haufig vorkommen. Wie
bereits angemerkt, wird sich eine Be-
ricksichtigung des sommerlichen Hitze-
schutzes erheblich auf das Wohlbefinden
der Schlaf suchenden Bewohner auswir-
ken. Aber welche Details sollten beachtet

werden?

SOMMERLICHER
HITZESCHUTZ

Weniger beachtenswert als winterlicher Warmeschutz?

1. Viel Licht braucht Hitzeschutz

Als Grenzwert wird 30 % Verglasung der
Dach-
Dieser sehr grobe Wert sollte raumweise

oder Fassadenflache angegeben.
betrachtet werden. Nun kann man den Nut-
zern aber kaum zumuten, die Verglasungs-
flachen aus diesem Grund zu minimieren.

\ia — fotolia.com

Licht und Sonnenwarme wirken sich gera-
de in den Ubergangszeiten auf das Wohl-
befinden des Menschen aus.

Im Sommer spielt die Verschattung aber
eine groBe Rolle und auBen liegender
Sonnenschutz ist zwingend einzuplanen,
damit sich der Wohnraum nicht zu stark

aufheizt.

2. Richtig liiften

Die Bewohner kdnnen mit einem richtigen
Liftungsverhalten Einfluss nehmen. Am
Tage sollten die Fenster bei gro-
Ber Hitze geschlossen bleiben.
Beim Einsetzen der Nachtkihle
hingegen heiBt es, die Fenster
weit zu 6ffnen. Die AuBenluft
sollte in der heiBen Jahreszeit
nur dann in das Gebaude gelan-
gen kdnnen, wenn die AuBen-
lufttemperatur auch tatsachlich
geringer ist als die gewlinschte
Raumtemperatur.

3.Intelligent bauen

Das sinnvollste Vorgehen fir einen opti-
malen Hitzeschutz ist sicherlich, bereits
in der Planungsphase die entsprechenden
konstruktiven MaBnahmen zu ergreifen.

Der Dach- und Fassade-Fachhandel steht
dabei mit Rat und Tat zur Seite.
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Unfall mit Geriist — Chef muss zahlen

Fazit:

Keine Haftung der
Geriistbaufirma

©Horst Schmidt — fotolia.com




§ 767 BGB
Biirgschaft — Umfang

VOB-Vertrag: Gilt eine Zahlungshiirgschaft auch fiir Nachtrage?

3 DAS PROBLEM:
Der Auftragnehmer eines Bauvertrags erbringt in der Regel erheb-
liche Vorleistungen. Um sich hier vor Zahlungsausfallen abzusichern,
kann er vom Auftraggeber eine Sicherheit nach § 648a BGB verlan-

gen oder im Werkvertrag mit dem Auftraggeber ausdriicklich eine ent-

3 DER FALL:
Der Auftraggeber handigt dem Auftragnehmer eine Bankburgschaft
aus, wonach der Biirge vom Auftragnehmer ,bis zu einem Hdéchst-
betrag von 50.000 Euro zur Sicherung von Werklohnforderungen*

gegen den Auftraggeber haftet. Es kommt zu erheblichen Vertragsan-

3 DIE ENTSCHEIDUNG:

Der BGH hat diese Frage mit Urteil vom 15.12.2009 - Az.: XI ZR
107/08 — verneint.

Nach § 767 Abs. 1 S. 3 BGB wird die Verpflichtung des Biirgen durch
ein Rechtsgeschaft, das der Hauptschuldner nach der Ubernahme
der Biirgschaft vornimmt, nicht erweitert. Diese Aussage gilt auch fiir
den VOB-Vertrag.

Zwar erlaubt der VOB-Vertrag dem Auftraggeber, einseitig Vertrags-
anderungen vorzunehmen (§1 Nr. 3 VOB/B) oder notwendige Zusatz-

leistungen (§ 1 Nr. 4 VOB/B) in Auftrag geben zu kénnen und damit

B HINWEIS FUR DIE PRAXIS:
Die hier vertretene Ansicht des BGH ist in der Literatur heftig umstrit-
ten. (Anderer Ansicht z. B. Heiermann/Ried|/Rusam, Handkommentar
zur VOB, 11. Aufl., § 17 VOB/B Rn. 53; Kniffka, ibr-online-Kommen-
tar, § 648a Rn 39).

D FAZIT:
Auch bei einem VOB-Vertrag erstreckt sich eine Birgschaft, die fir
Werklohnforderungen aus einem Bauvertrag lbernommen worden ist,

nicht auf spatere Nachtrage!

sprechende Zahlungsbiirgschaft vereinbaren. Haufig ist allerdings der
Text der vom Auftraggeber ausgehandigten Biirgschaftsurkunde nicht

ganz eindeutig.

derungen und Zusatzleistungen. Weil der Auftraggeber die Nachtra-
ge nicht mehr bezahlen kann, will der Auftragnehmer die blrgende
Bank in Anspruch nehmen.

Mit Erfolg?

das Ausfallrisiko des Auftragnehmers zu erhdhen. Im Gegensatz zum
Auftragnehmer, der ,dieses Zusatzrisiko durch eine sorgfaltige Kla-
rung der technischen Voraussetzungen des vereinbarten Werkerfolgs
reduzieren“ kann, sind diese Risiken fiir den Bilrgen weder im Grund
noch im Umfang kalkulierbar. ,,Verstandige Vertragsparteien* kénnen
somit nicht davon ausgehen, dass der Biirge in Abkehr von § 767 Abs.
1 S. 3 BGB solche Zusatzrisiken allein deswegen tGbernimmt, weil im

Bauvertrag die VOB/B Anwendung findet.

Sollen mit der Zahlungsbirgschaft auch Nachtrage aus Vertragsan-
derungen oder Zusatzleistungen abgesichert werden, sollte der Auf-
tragnehmer darauf achten, dass die Blrgschaftsurkunde entsprechend

formuliert wird.

Quelle: BAURECHTS-REPORT 2/2010 Aktuelle Baurechtsinformation fiir die Praktiker am Bau © VOB Verlag Ernst Vogel OHG, 93491 Stamsried
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